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BBOAHAA HYACTDb

JTO PYKOBOACTBO NpeAHa3Ha4yeHo ANnsl CTYAeHTOB 3KOHOMUYECKNX BY30B,
HauYMHaOWMX MOOAbIX NpeanpuHUMaTenen, npeacraBuTenien Maaoro
6busHeca u A4enoBoOro MMpa B LENOoM, B CrneunanbHOM BEPCUN, KOTOPYIO S
Hanncan anga KasaxcraHa.

OTO HE CNpaBOYHMK, @ NPOCTON TEKCT A1 TeX, KTO XOYET NOAYUYUTb
nepBylo NonesHy nHpopmaunto 06 anbTepHaATUBHbBIX TPAAULNOHHOMY
6aHKy cnocobax ouMHaAHCUpPOBaAHUS.

KHUra coaep>uT COBETbI, KOTOpble MOMOryT BaM MOHSATb, Kak paboTatoT
Hanbonee pacnpocTpaHeHHble BUAbl KpayadaHANHIra, UCMOb3yEMblE
ManbIMW N CPeAHUMU NPEANPUSTUSAMU U KOMMEPYECKMMN CTapTanamu.

Ecnuv Bbl CTONKHYINCb C HEO6XOAMMOCTbIO (PMHAHCMPOBAHNSA HOBOIO
npeanpuaTus nnm 6UsHec-naeun, Npom3BoACTBa UKW CAbIWAAKN O
KpayadaHANHIE N XOTUTE y3HaTb O HEM 60JbLUE, 3TO NPOCTOE
PYKOBOACTBO MOXET OKa3aTbCs MONIE3HbIM.

B 3TOM pykoBoACTBe B NMPOCTOMN (pOpMe OMUCbLIBAKOTCS OCHOBHbIE MOAENU
KpayadaHanHra, npeacrasseHHble B HacToslee BpeMs Ha MMPOBOM
pbIHKe, YTObObI AaTb YMTaTeNO NepBoe nosesHoe npeacrasneHme o6 aToun
WHHOBALMOHHON popMe (DMHAHCUPOBAHUS.

KHura paccmatpmBaeT TeMy B Lle/IOM U HE AaeT COBETOB Mo Bblbopy Beb6-
KpayadaHANHIoBbIX N1aTdOpM, OCTaBNAS 3aUHTEPECOBAHHbIM ML aM
BO3MOXHOCTb NpoOBeCcTU O06LLINPHOE NccnegoBaHMe B MOUCKOBLIX CUCTEMAX
N OUEHWUTb Pasinumsa Mexay pasiMyHbiMM nnatdopmMmamu.

CnenyeTt OTMETUTb, YTO B 3TOW KHUIre, MOMMUMO TeM, OMNUCbIBAKOLWMX
KpayadaHAWHE B LLesIOM, eCTb HebOoNbLlIOoN <<eXCcursus>>, NOCBSALLEHHbIN
KpayadaHanHry B KasaxcraHe, KOTOpPbIX Bbl HanaeTe B rnocnegHen rrnase
KHUTW.,



BBEAEHWE

<<Crowdfunding - A Smart guide for Small Business>> - 3To cneymanbHas
Bepcusa ANns CTyYAEeHTOB yHMBepcuTeTa, nocesweHHas MHHOBaAaUMOHHOMY
EBpasuickoMy yHuBepcuTeTy B ropoae lNMasnoaap B KaszaxcrtaHe n B LesioM
npeaHasHavyeHHas a5 Bcex CTYAEeHTOB M npeanpuHuMaTenen manoro busHeca,
MHTEpEeCYLWNXCA AaHHON TEMOMN.

S pa3paboTan n Hanmcan 3TO NPOCTOE B MCMNOJIb30BaHMM PYKOBOACTBO, YTOObI
BHECTN He6ONbLWON MHDOPMALMOHHBIN BK/1a4d B SKOHOMUYECKYO AeATENbHOCTb -
KpayadaHAWHE, - KOTOpas BCE elle CIUWKOM HeaoOoLeHEHa C TOYKN 3peEHUS ee
peanbHOro noTeHumMana ansa noaaepXkKm n co3gaHns ManblX NpeanpuaTuin Unu
MHHOBALMOHHbIX CTapTanoB, 0CObeHHO BCeX NpearnpuHMMaTEeNbCKUX MHULUMATUB,
npeanaraeMbix MoOAoAbIMU NOAbMN.

KpayadaHanHr - He HoBas uaesi. 3To opraHu3oBaHHas genosas popma
ncropuyeckoro «WHIP-ROUND>», nonysiapHOro CNOHTaHHOIo MHCTpYMeHTa AMd
cbopa HebonbwmMXx HGMHAHCOBbLIX CPEACTB, KOTOPbIA NPUCYTCTBYET B KY/NbType U
NCTOPUM BCEX COUMAbHbIX COOBLWECTB N0 BCEMY MUPY.

Ncnonb3ys NOCCMBUNNCTCKMIA METOA «yYaCcTHUK-Habnwaatenb», 9 Bceraa
Habnwaan CNOHTAHHYK aKTUBHOCTb Ntoaen B cbope AeHer Ha caMble pa3Hble
Lenn BO BCeX MecTax, rae g pabortan n aKOHOMUCTOM, U NPOdeccopoM.

B oTnmMume oT CNOHTaAHHbIX UM HApOAHbIX C60pOB DUHAHCOBLIX PECYpCoB,
KpayadaHAWMHI HauesneH Ha npeanpuHUMaTENbCKYO AeATEeNbHOCTb, Kak
NPOWU3BOACTBEHHYIO, TaK U CBSAA3aHHYO C OKa3aHWeM YyCnyr.

OaHako BO MHOMMX CTpaHax, rae npouBeTaeT AesioBasd akTUBHOCTb UK
3ap0oXKAaeTCs CKJIOHHOCTb K npeanpuHuMaTenbCTBy, KpayadaHAVHE BCe ewle
Manon3BecTeH WUAM Mano UCMOSb3YyeTCs.

MPUYNHBI HN3KOIO YPOBHS MUCMOSIb30BaHUSA 3TON CUCTEMbI (PUHAHCMPOBAHMUS
MHOIMOYMCAEHHbI U MOPOM CMOXHbI, N OHW CTAHYT NpeaMEeTOM ApYroWn
nyébankaumm, uenb KOTOPOM - C OCTOPOXHOCTbIO U 6e3 npeTeH3nin Ha
YHUBepCanbHble KOHUENUUN - BbISBUTb NMPUYMHBI U NPEASIOXUTb BO3MOXHbIe
peLueHus.

Llenb faHHOro pyKoBOACTBa - NpeAoCTaBUTb KpaTKyo UMHdOopMaumio U AaTb
HECKOJIbKO KpaTKUX YKa3aHUM TeM, KTO Xo4eT NpubansnTbCsa K 3TON MHTEPECHOM
peanbHOCTW.

naosio KanyTo
30 Man 2024
Pavlodar, Kazakhstan
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HYTO TAKOE
KPAYOAOAHOAWNHI?

KpayadaHauHr - 51o cnocob npmusnedeHuns geHer ansa GuHaHCUPOBaAHMUS
NpOeKToB, HE6ONbLWMX NPOMN3BOACTB, KY/bTYPHbIX MEPOMNPUATUI U
NpoAYKTOB (Hanpumep, XyAoXXeCTBEHHOW BbICTaBKM, BblNyCcKa anbboma
neceH, BUAEOUrpbl), HOBOM NpearnpuHUMaTE/IbCKON AeATEeNIbHOCTU UK
BNIOXEHUSA AeHEer B aKLUM.

OH TakXe MOXeT UCMOSIb30BaTbCs B (GUIAHTPONMNYECKNX Lensax unuv ans
NoAAEPXXKN N'YMaHUTAPHbIX MPOEKTOB, HO B LE/IOM OH MAeasibHO NoaxoauT
Ansg GMHaAHCMPOBaHUS MHHOBAUMOHHbIX KOMMaHui un start up.

B uenom, aTo MHCTPYMEHT A9 HGMHAHCUPOBAHUS MasbiX NpeanpuaTUiA,
XOTS €r0 MOXHO MCNONb30BaThb M ANns 6onee KpynHbIX NpeanpusaTui.

OHa nosBonseT «cboplimkam cpeacrts» cobupaTb AeHbrM y MHOMMX Ntoaemn
yepe3 KOMMaHWM, KOTopble OpraHM3yloT Takme cb6opbl Ha OHMANH-
nnatgopmax.

KoHuenTyanbHO 3TO He HOBOE OTKpbITUE, HA CaMOM Jene 3To
TpaAUUMOHHLIN cnocob konnernanbHoro cbopa cpeacrts Ha HebonblIne
uenun, nctopudeckn nonynsapHoin « WHIP-ROUND>.

KomnbioTepHble TexHonorun NHHOBATU3UPOBAJTIN «WHIP-ROUND>»,
co34aB AMHAMUYHbIE CalTbl U BO3MOXHOCTb cbopa aeHer (mnu onobperHus
onpeaesieHHbIX NMPOEKTOB) NPOCTbIM U MTHOBEHHbLIM CNOCOb60OM Ans
MaCcCcoBOW ayaAuUTOpPUM.

KpayadaHAMHI N3 HOBOM KOHLENLUMM NMPeBPaTUICaS B MHHOBALMOHHbIN
start-up, opraHusaumnsa cmcteMm n camtos ansa cbopa cpeacTB - 3TO OYEHb
MHTEpEeCHbIN BU3HEeC, KOTOPbIN NOCTOSSHHO pacLUUPSAETCS U pa3BMBAETCA Mo
BCEMY MUpY.

KpayadaHanHr Yalle BCero UCnosib3yeTcsi HAUMHaWwmMm nnm
pa3BMBaOWMMNUCA KOMNAHUAMKU AN NONYyYEeHUS anbTepHATUBHOIMO
dpnHaHCMpoBaHusS.

OTO MHHOBALMOHHbLIAN M MONYNSAPHbIA COCO6 HAUTU AEHbMM HA HOBblE
NPOEeKTbl, NpeanpUHUMATENbCKYIO AeATeNbHOCTb UM BU3HeC-naeu.
Cwuna oHnamH-coobuwecTsa - NONE3HbIN MHCTPYMEHT ANA NOJSTyYeHUs
NOSIe3HbIX 3HAHUN O PbIHKE N BbIXO0AA HAa HOBbIX KJIMEHTOB.



KAK PABOTAET
KPAYOJOAHOAWNHT

KpayadaHanHrosblie nnaTtgopmbl - 3TO Beb-canTbl, obecneumnsarwme
CBSI3b MexXay TeMun, KTo cobupaeTt cpeactea (Mwet duUHaAHCUPOBaAHKUE), U
LUMPOKOWN ayantopuen («Tonnomn»).

C noMoLwbto KpayadaHaNHIoBbIX NIaTHOPM MOXHO AenaTb NpeasoXeHuns
N npuenekaTb GMHAHCUPOBaAHME UN NPOCTble (PUHAHCOBbIE
obsa3aTenbcTBa.

daHapansepsbl, Te, KTO ULWeET PUHAHCMpoBaHME, 06bIYHO NNATAT NPOUEHT
NN GUKCUPOBAHHYIO KOMUCCUIO KpayaAdaHANHIOBbLIM NiaTopmaM, ecnm
KamnaHusa no cbopy cpeacTB OKa3biBAETCS YCrewHOoN.

Onsa aton ycnyru KpayadaHamHrosble CanTbl NpeanaratoT 6e3onacHbli
(6e3 pMHaAHCOBbIX U MOLWIEHHNYECKNX PUCKOB) M yA06HbLIN cepBuC.

CywecTBYyIOT pasnunyHblie crnocobbl cbopa cpeacTs, pa3inyHbIie BUAbI
onnaTbl 3a cyeT Beb6-nnatdopmMbl.

KpayadaHanHroebie KOMNaHum paboTaroT rno KpUTEPUIO MAacCoOBOro pbiHKa
n no metoay <<BCE WU HUYEIO>>.

Ecnn roBopuTb KOHKPETHO, TO NOCAe Noaayun 3asiBKM Ha (PUHaHCMpOBaHue
(NpoekTa, HOBOM KOMMaHUK, HOBOro NpoAyKTa/ycnyrm v T.4.), eCniv B
3apaHee OroBopeHHble CpokM byaeT AOCTUrHYyTa (UNK NpeBbllleHa) CyMMa,
yKasaHHasa B kayvectBe «UEJIN», To geHbrn 6yayT nosiyyeHbl, B NPOTUBHOM
cNlyyae Kaxkablh KOHKPETHbIN MHBECTOP MONYYMUT CBOM naaTtex obpaTHo.
OTO rapaHTUpPYET, YTO CTOPOHHUKWN He NMoHecyT (PMHAHCOBbLIX NOTEpb, ecnu
cbop cpeacTB oKaXKeTcss HeyAauHbIM.,

KpayadaHAMHE TaKXe NOMOraeT Noay4YnTb Apyrue dopMbl
dburHaHCHMpOBaHMSA, KpOME JIMYHOIrO U 6AaHKOBCKOrO.

OH TakXe noneseH Npu Noncke AoNoSIHUTENbHOIo (pMHAHCUPOBAHUS Y
ApYrMX TUNOB MHBECTOPOB, MOMUMO 6aHKOB (HanpuMep, BEHYYPHbIX
boHA0B, NHBECTOPOB-MEL,EHATOB), MOCKO/IbKY BIOXEHUSA B Ball 6M3HeC
MOryT NOKa3aTbCA UM MEHEee PUCKOBAHHbIMU UK Bbl MOXETE MONYUYUTb
nydline ycnoBus.




OONOJIHUTEJIbHDBIE
[MPEMMYLLUECTBA
KPAYOOAHOANHIA

KpayadaHAWHE MOXET NpeanoXunTb HE TObKO (PUHAHCOBbIE
npeENMyLLECTBA.

OH obecneumBaeT AOCTYN K 601bLWIOMY KOJMYECTBY JIOAEN, KOTOPble MOTyT
6bITb 3aMHTEpPecoBaHbl B BalleM rnpoekTe nam 6usHece u MoryT
NpeasoXnTb Nosie3Hble 3HaHUA U MHOPMaUUIo.

KpayadaHanHr nogsepraet 6M3Hec-naeo UCnblTaHUio, npeasaras -
OAHOBPEMEHHO CO C60POM CpeACTB - WaHC NpOTeCTMPOBaTb €e C HyS
nepen MaccoBoM ayauTopuen.

HanpuMep, Bbl MOXETE y3HaTb, pa3aensatoT Nn Apyrve Bepy B Ball NPOEKT
N 6U3HEC-uae N OLEHMBAT JIN OHU ero LEeHHOCTb.

Ecnu Tak, MHOrMe rotoBbl BHECTM CBOM (DMHAHCOBbLIM BKNaA, 3HAUMT,
PbIHOK 006pSAET N NO3UTUBHO pearnpyer.

|_|O3TOMy OH ABNn4deTcd MOWHbIM MapKeTUHroebiM MHCTPYMEHTOM.

KpayadaHanHr - 31o appeKkTUBHbIM cnocob npeacTtaBuUTb HOBbIM NPOAYKT,
HOBOEe NpeanpusaTue Unm ero pacwmpeHue, obpawascb HenocpeaCTBEHHO

K N104sM, NOTEHUMaNbHbIM KNMeHTaM, 0CO6eHHO Koraa Bbl XOTUTE BbI3BaTb
MHTEpEeC eLle A0 TOro, Kak npoaykTt 6yaeT 3anyLlieH B Npou3BOACTBO.

Cuna 3aKka4daeTcs B TOM, YTO CMCTEMa MO3BOJISET OXBATUTb OFPOMHYIO
ayAUTOPUIO NOAEN, HEKOTOPbIE U3 KOTOPbIX MOryT o6/1aaath LEHHbIM
OMbITOM U 3HAHUSAMMU.

B uenomM, kpayadaHAMHI NO3BONASAET NOAYUYNUTb LIEHHYO 06PAaTHYO CBA3b C
PbIHKOM NpPW HYNEBbIX 3aTpaTax.




PUCKW KPAYOAOPAHOWHIA

KpayadaHanHr nMeeT HEeCKO/1bKO NOTEHLUMaNnbHbIX PUCKOB, O KOTOPbIX Bbl
AOJIKHbI 3HATb.

- HeT HMKakon rapaHTuu, 4Tto uenb 6yaeT AOCTUrHYTaA, B OCHOBE ee NeXUT
PUCK Heyaauu.

Ecnu uenb no cbopy cpeacts He byaeT AOCTUTHYTaA, AeHbrK, cobpaHHble B
Xo4e Bawen KamnaHum, NnpuaeTcss BEpHYTb MHBECTOpaM.

Jlydwe Bcero TwaTenbHO NpoaHann3npoBaTb BCe BO3MOXHble CNocobbl
obecneyeHns ycnexa kamnaHmu no cbopy cpeacTs.

Bonee TOro, B cnyyae Heyaauym Hy>XHO rnogyMmaTtb, CTOUT Sin NpoboBaTtb
elle pa3; HeKOTopble U3 caMblX YCrewHbIX npeanpuHmumatenen npobosanm
HECKOJ/IbKO pa3s, Npexae 4YeM HaluIn pelleHne n, COOTBETCTBEHHO,
dburHaHCcMpoBaHue.

- OCHOBHOWV pUCK 3aK/4YaeTcsa B TOM, YTO HOBas naes, NpoeKT Uaun
NPOAYKT, NpeAcTaBieHHble Ha Beb-nnatdopMe, CTaHOBATCA AOCTOAHUEM
06LeCTBEHHOCTH.

HoBble naen, pacnpocTpaHsieMble B CETU, CTAHOBATCS BUAUMbIMU AN
MHOMMX NOAEN, N €CTb PUCK, YTO KTO-TO CKOMUPYET NpeasioxXeHune.
Xopowasa KpayadaHaMHrosas nnatgopma A0/KHA NpeaoCTaBNAaATb
KOHCY/ibTauMu No 3awmTe npaB MHTENNEeKTyanbHOW CO6CTBEHHOCTU UK
HOBbIX MAEN MPOEKTOB.

Bb1n10 661 MONIEe3HO 3anaTeHTOBaTb NMPOEKTbl/NPOAYKTbI, NMpexae 4yem
pasMewaTtb UX Ha nnatgopmax ana cbopa cpeacrts.

- [10roBOpHbIE MOSIOXEHUSA Mexay KpayadaHAMHIOBOW NiaThopMon U
KJIMEHTOM AO0/IKHbl YeTKO onpeaensaTb npasa U 0653aHHOCTU CTOPOH B
cnydae, ecnu uenb cbopa cpeacts He 6yaeT AOCTUMHYTA.

- He cTounT HepgooueHMBaTb BpeEMS U pecypcCbl, CBA3aHHbIE C
KpayadaHanHroMm. HekoTopble dopMbl KpayadaHAMHIA MOTyT NMoOBNeYb 3a
coboln AoNoSIHNUTENbHbIE pacXxoabl, HAaNpuMep, aaMUHUCTPATUBHbIE
pacxofbl, KOTOpble YBEIMUYMNBAIOTCSH CO BPEMEHEM, UN NOTOMY, YTO Y Bac
HeT AOCTAaTOYHOro noTeHumana ang paboTbl C HOBbIMM MHBECTOPaMMU,
npeaocTaB/ieHNUsa NOCTOAHHOM MHMOPMaLUKM O TEKYLLEM MPOEKTeE.
Xopouwo 6bl BblAeNNTb AO0CTAaTOYHO BpeMEHU Ha c60opbl, HE CAULLKOM
TOpPONsiCb, U COCTaBUTb MJ1aH C YYETOM MOrpeLwHOCTeEN N BO3MOXHbIX
3a4epxKek.



- MpoekT no cbopy cpeacts He obxoanTcsa 6e3 3aTpaT, GUHAHCOBbIE
pecypcbl 1 YenoBeKOo-4acbl A0MXKHbI 6bITb BblaeneHbl 40, BO BPeEMS U
nocne npoBeaeHns KaMnaHuu.

- anIXOﬂ,VITCﬂ HECTU cy.u,e6Hb|e N3OEPXKKN, N NX HE CTOUT HEAOOLEHNBATDb.
HY)KHO 6bITb FOTOBbIM HE TONIbKO 3aWMLLATbCS OT ropnan4eckmnx Hanaaok,
HO U AaBaTb NMpoAyMaHHbIE OTBETbI NOTEHLMNAJIbHBIM KJTMEHTAM, 4yTObbl HE
nonacTb BMpocak.

- He ynyckaliTe Hu4ero 13 Buay, He 6yabTe NOBEPXHOCTHbI, MOTOMY YTO
owmnbka nnm HegoctaToyHass NOArOTOBKA HEraTUBHO OTPA3sATCS Ha UMUAXKE
N UMUAXKe NpoekTa uian busHec-nNpeanpuUsaTUS.

Ba)XHO npoBecTu TwWaTeNibHOEe nccregosaHue.

OueHb BaXHO MOJIHOCTbIO U3YUUTb MEeToA KpayadaHAUHIa, npexae 4yem
NpuUcTynaTb K cbopy cpeacts, 4Tobbl 6bITb YBEPEHHbBIM B TOM, YTO Bbl
AENCTBUTENIbHO CMOXETe BbINOJIHUTbL TO, YTO obellaeTe.

- PackpbiTne nHpopmaunm n ropmandeckme tTpebosaHus: Bceraa
YTOYHANTE Yy nnatdopMbl 1 MECTHOIO HaA30pPHOIMo opraHa, Kakue
AOKYMEHTbI Bbl AOJ/KHbI MPeAoCTaBUTb M KaKoBbl 3aTpaTbl AN
cobnogeHnsa 3akoHa.

Puck 3akno4yaeTcs B TOM, YTO M3-3a HaApYLLEHMS 3aKOHa BaM nNpuaeTcs
pelaTb CMTI0XHble BONPOChI, Tpebytowme 3HaumMTeNbHbIX 3aTpar.
O6bl4HO NNaTdOopMbl NpeaaaralT ToAbKO obLimne rpuandyeckme
KOHCYJ/IbTaLU WM.

- Npobnembl ¢ nnatdopmon. CyuiecTtByeT PUCK CTOSIKHYTbCS C
MOLUEHHUYECKMMN nnaTtdopMamm, No3TOMY BaXXHO BblbMpaTb NpOBEPEHHbIE
N aBTOpPUTETHbIE N1AaTHOPMbI C XOpoLlen penyTaumen u oTCyTCTBUEM
NPU3HaKOB HapylweHUn. PekoMeHAyeTCcs nonaraTtbCs Ha niaTdopMsbl,
WTab-KBapTUPbl KOTOPbIX PaCrosioXXeHbl B CTpaHaX C aAeKBaTHbIMU
3aKOHaMM 0 3awuTe npas noTpebutenen v npeanpuHUMaTesnen.

- [lpaBa KpeaAnTopoB N MHBECTOPOB. AyAUTOPUS MHBECTOPOB OYEHb
BeSInKa M NoTeHunanbHoO pa3HoobpasHa, MO3TOMY BO3HMKAKOT pa3/iMYHbIE
notpebHocTn. Ecnn He 3HATb NpaB MHBECTOpA, He pa3bupaTbCcs B
NpPaBOBbIX MeXaHU3MaX, MOXHO CTOJIKHYTbCS C NnpobneMaMu, ocobeHHO B
cnydyae KpayadaHanHra, KoTopbin BfieyeT 3a cobon onpeaeneHHyo
NOTEPI0 KOHTPOS Hag CO6CTBEHHOW KOMMaHMEN.

Bcerna nonesHo npoBepuTb, Kak naatdopmMa MOXET BaM NOMOYb U KAKOBAa
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€€ pOoJib.

YT0b6bl CAenaTb MHBECTUPOBAHME NMPUBNEKATENIbHbIM, Ny4ylle BCEro
npeaocTaBUTb MHBECTOPaM onpeaesieHHble npaBa, U Bbl A0JIXXHbI 3HATh,
Kakue 06s13aHHOCTU BNe4veT 3a cobon npeaocraBneHne npas MHBeECToOpaA.

HakoHel, KpeanuTopbl MOryT peLWnTb 0TKa3aTbCA OT NMpoeKTa rnocse ero
(pUHaAHCUpPOBAHUS, YTO NPUBOAUT K BO3SHUKHOBEHUIO NpobsiemM v Crnopos,
KOTOpble HeO6X0AMMO M3YyUUTb A0 Hayasa Nnofdaymn 3as9BKM Ha
(PUHAHCUMPOBAHMNE N YTOUYHUTb Y KJIMEHTOB A0 MNOJIy4YEeHUS
duHaHCcmMpoBaHuA.
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CHOBHbIE MOZAEJIA
KPAYOOAHOUHT A




KPAYOAOAHOWHI -
KPEAUWTOBAHMUE
(peer-to-peer)

OTa Moaenb KpayadaHAuHra no3eonsieT cobmpaTtb AeHbrv Yyepe3 Beb-
nnatdopMy, KOTOpas 3aTeM BblAaeT UX B AOT.

Ob6wecTBEHHOCTb npenocTtaBnAaAeT KOMnaHmMn AeHbrn B 40N, npeanoaaras,
YTO OHU 6YD,YT BO3BpalleHbl C NpoUEeHTaMMN.

OTO BUA PmMHaAHCMpoBaHus, NoaobHbIM 6aHKOBCKOMY, HO OT/IMYAKOLMIACS
TeM, YTO Bbl NOJSly4aeTe KpeanuT OT MHOMMX MHBECTOPOB (0T AEeCATKOB, a
MHOr4a M COTEH MIoAeNn, roTOBbIX NPeaoCTaBUTb KpeauT).

CyLwecTBYOT OH/IaH-NNAaTHOOPMbl, KOTOpPblE CBOASAT K/IMEHTOB, AAOLWMUX
AEHbIM B AONT, C NpeanpuHUMATENSaMN, KOTOpble MX 3anpallunBatoT.

MHBecTOpbl B 3TOM C/lydae 4acTo AeNatoT NpeanoXeHus, yKasbiBas
MNPOLIEHTHYIO CTaBKY, NoJ KOTOPY OHU rOTOBbI MPeAOCTaBUTb KPeauT.

MpeanpvHUMaTenn NpUHUMAKOT NPeasoXXeHNss C CAMON HU3KOW
NPOLEHTHOW CTaBKOW.

[MpaBunna KpeaAnToBaHMUSA YCTaHABAMBAKOTCA C NOMOWbLIO NAATPOPMbI.

O6blyHO NnaTtdopMa paccMaTpUBAET AOKYMEHTbI U COrnawaeTcs
noaaep>xaTtb cbop cpeacrTs.

Ha 3ToM 3Tane npoucxoauT OHMNAMH-CONOCTaBNEHNE Cripoca U
NpeanoXeHns, Koraa KpeamTopbl 3anpalvBatoT 0A4HY MPOLIEHTHYO CTaBKYy
no KpeauTy, a NpeanpuHUMaTenun npeanaratoT ApYryo.

Kak TONbKO [IOCTUIraeTcsl COOTBETCTBME MEX/Y CMPOCOM U MPeasioXeHNEM,
HauMHaEeTcs MUHAHCMPOBAHME, KOTOPOE MOCTYMaeT Ha nnatdopMy, a Ta
nepenaeT ero KOMMNaHuu.

ANna Kaxkaon 3asiBKM Ha NONyyYeHue 3aMMa KpalHe BaXXHa Cepbe3HOCTb U
HaAeXHOCTb KpayadaHanHroson nnatdopmbl, KoTopas obs3aHa
3aWMLLATb MHTEpPEChl KaKk KOMMNAaHWIN, TaK 1 MHBECTOPOB.

BaxHo, 4YTO6bl KOMMAHMSA AOCKOHANIbHO 3Hasla BCe acrneKThl
KonnekunoHmnpoBsaHms, npasumia I'IJ'IaT(bOprI M 3aKOHbl CTPpaHbl O
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KpeauToBaHUN.

Mnatdopmbl 06bIYHO 3anpalwnBatOT GUHAHCOBYIO OTYETHOCTb M OTYETHI O
Aoxonax KoMnaHuM, 4Tobbl OLEHNTb UX HAAEXKHOCTb C TOYKN 3peHUS
BO3BpaTa 3aMMOB KJ/IMEHTaM.

Cpoku cbopa yctaHaBnmBatoTcs naatdoOpMoOn, U KOrga OHM UCTEKALoT,
nnaTtgopma CBA3bIBAETCSH C KOMMNAaHMEN U NepeBOAUT el CObpaHHbIe
cpencTsa.

Bnocneacrtesnm KoMnaHusa fosxkHa 6yaet noracuTb KpeauT, NOsyyYeHHbIN
yepes camy niaaTtpopmy.

MpeumywecTsa 3Ton MGUHAHCOBOW KONNEKLUMM 3aKIKYAOTCA B
cneayrouwem:

- Bonblwasa rmbKocTb NPOLIEHTHbIX CTaBOK

- BO3MOXHOCTb NONy4YnUTb KpeauT Nnocne Toro, Kak 6aHK oTkasasn B
ero Bblaave.

- MMHUManbHbIA NOPOr KPeANTOBAHUS KpalHE HMU30K, UYTO
CNoco6CTBYET NPUBJIEYEHMIO LUMPOKOW ayaANTOPUM KPeauTopoB.

- MNoralweHne KpeanTa OCyLLECTBASETCA NYTEM MPSMbIX NAaTexen Ha
nnaTgopmy, KoTopas 3aTeM pacnpeaensieT Balln BbinnaTbl Mexay
KpeanTopamu.

CywecrByeTt Tak>xe ocobasi gpopma 3Toro runa cébopa.

TMMbBPUAHBIE MOAEJ/IN KPAYAGAHOAUHTA

dusnyeckne nmua MHBECTUPYIOT B AO/MOBYIO LEeHHY byMmary,
BbINYLLUEHHYO KOMMaHWen, Hanpumep, B obanrauuto.

OHM gatoT KOMMAaHUSAM BO3MOXHOCTb COYeTaTb 3/1IEMEHTbI HECKOTbKUX
BMAOB KpayadaHAuHra.

HanpuMep, KOMNaHMM MOryT AeNNTbCA C 06WeCTBEHHOCTbIO byayLen
NpubbLINBIO N BbIpy4YKOM B 0OMEH Ha BO3BpaT paHee npeaoCcTaB/IEHHOro
duHaHCcMpoBaHuA.

Hanbonee pacnpocTpaHEHHbIM ABNSETCHA AO/ITOBOMN KpayadaHAMHI, Koraa
YaCTHble NNUA MHBECTUPYIOT B AOArOBYHO LEeHHYI 6yMary, BbiMyLWEHHYO
KOMMaHuen, Hanpumep obnurayuio.

PEER TO PEER gaBnsgeTcsa npaBu/ioM KpeaAUTHOro nocpegHnyecTsa, U aTa
DEeATENbHOCTb perynpyeTca rocyaapCrBeHHbIM KpeaAUTHbIM
3aKoHOAAaTeNbCTBOM M HAA30pOM LleHTpanbHOro 6aHka.
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OOJIEBON KPAYADAHOUHI

[oneBol KpayadaHANHI 3aK10YaEeTCS B NPoAaXe akKuMii KoMnaHum
pPa3NMYHbIM NMULAM, TO eCTb B 10/1IeBOM (DMHAHCUPOBAHUM.

OTOT BUA NO3BONSIET MHBECTOpaM B 06MeH Ha pMHAHCUPOBAHME MOYYUTb
000 B PUHAHCOBOW CTPYKTYpe (PUHAHCMPYyeEMOM KOMMNaHun. MHBeCcTop
nosly4yaeT AOoNeBble MHCTPYMEHTbI B PUCKOBOM Kanutane MHaHCMPyeMOro
npoekTta (HanpuMep, akuMmM akUMOHEPHbIX 06LWECTB) C BbITEKAKOLWMNM U3
3TOro Habopom MaTpUMOHMANbHbIX U aAMUHUCTPATUBHbLIX NpaB.

CyLecTBYIOT pas/sinyHble (OpMbl NPSMbIX, BEHYYPHbIX U HedOpManbHbIX
(aHrenbCKnx) MHBECTOPOB, KOTOPbIe yXe AAaBHO UIPaT BaXXHYK posib B
pa3BuUTUKN BusHeca.

OcHoBHOe oTnnume KpayadaHamHra oT TpaaULUMOHHbBIX MoAeNen npsMblx
MHBECTULMIN 3aKOYAETCS B TOM, YTO BMECTO YCTAHOB/IEHMNS OTHOLLEHUN
MeXay KOMMaHuen n ogHUM MHBECTOPOM, OH OTKPbIT A/S LWMPOKOro Kpyra
NoTeHUManbHbIX MHBECTOPOB, HEKOTOPbIE N3 KOTOPbIX TaKXe MOryT 6bITb
HbIHELWHUMN UK ByayLLMMN KNMEHTAMMN.

Mo cyTn, kpayadaHANHI Ha OCHOBE aKLMOHEpPHOro KanuTtana
obecneunBaeT CBSA3b KOMMaHUI C NOTEHUMaIbHbIMU HedOopMabHbIMK
MHBECTOpaMn Yepes MHTEpHeT-NNnaTdopmy.

KomnaHunn BaxkHO onpeaennTb, Kakon obbeM KanuTana oHa HaMepeHa
npoaaTb M Kak BO3HarpagmMTb NHBECTOPOB.

Pacxoabl, CBSi3aHHble C 3anNyCKOM [0/1eBOro pMHaHCMpPOBaHUSA Yepes
KpayadaHanHrosyto nnatdopmy, obbl4HO BKOUAKOT B ceba nnaTy 3a
yCrnex U KOHCY/ibTauMOHHbIE, topnandeckme nam agMMHUCTpaTMBHbIE
pacxofbl, CBA3aHHbIE C 3TON UHULMATUBOMN.

MpenmMyLecTBo 3TOro TMNa KpayadbaHaMHra 3akir4yaeTcs B TOM, YTO B
MHBECTULMSAX MOTYT y4acTBOBaTb MHOIMMe Ntoan, Tak YTO BMECTO
HECKOJIbKMX KPYMHbIX MHBECTOPOB MNOSIBASIETCA MHOXECTBO COBNajenbLeB.
Takoe peweHne 0bbIYHO 06X0AUTCA AeweBrie, YeEM pa3MelleHne Ha
doHaoBon 6mpxe.

Ba>xHO, 4TO6bI KOMMAaHUA NPOAEMOHCTPUPOBana, YTo OHa co3pena Ans
WHBECTULUMIN, U npeacrtasnna busHec-nnaH u oUHaAHCOBbIE MPOrHO3bl.
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KoMnaHus AosmkHa 6biTb B COCTOSIHUM NPOAEMOHCTPMPOBATbL CBOKO
OLLEHOYHYH CTOMMOCTb, (PMHAHCOBbIE MOKasaTesin, KOJIMYECTBO NPOAAHHbIX
aKUMN N NPUYNHY NPOAAXKMN.

OueHb BaXxHO, 4YTobbI Bbl y6eanTenbHO pacckasasin UCTOPUIO KOMMNAHUU C
NOHATHbIMM OMUCAHUSAMUM BallEro NpoAayKTa Unm ycnyrm n uHaHCoBbIX
aCrneKkTOB M YETKO MPOUIICTPMpOBaIn UHAHCOBbIE aCNeKTHhI.

34ecb TakXXe HeobXoAMM KOHTPOJIb CO CTOPOHbI KpayAdaHAWHIOBOWM
nnaTtdopMbl 3a BCEN MHDOPMALMEN, @ TaKXKe OTIMYHAA KOMMYHUKaUNS U
4yeTKMe N sICHble npaBuna.

CyLLeCcTBYIOT BaXKHble lopuamnyeckme acnekTbl, KOTOpble BNeKyT 3a cobom
pacxoabl, HanpuMep, Ha packpbiTue nHpopMaunmn n NOAroToBKY
OpUANYECKMX OOKYMEHTOB, NMpoBeAeHMe exerogqHoro obwero cobpaHus
aKuMoHepoB, 06paboTKy KOpnNopaTUBHbLIX NpaB, NOArOTOBKY €XeroaHblX
OTYETOB M Npoueaypbl NPUHATUS PELLUEHUN.

Heobxoammo npeanpunHATb BCE aAMNHUCTPATUBHbLIE U IOPpUANYHECKUE LLaAlrn
Anga BCTynneHna HOBbIX aKLUMOHEPOB MU BCE BbiITEKAKOLWNME U3 3TOIO
I'IpO6J'IeMbI ynpaBiaeHna MMM m nxX BO3MOXHbIMU peLIEHNAMN O BbIXOAE U3
KOMMaHunu.

AKUMOHepbl 06bIYHO UMEKT NMPaBo rosioca No OCHOBHbIM BOMpOCam
ynpaB/ieHNs KOMMaHMen, BblNyCcKa HOBbIX akUuuUn 1 T. 4., NO3TOMY
Heobx0AMMO YUYUTbIBATb, UTO YAaCTb KOHTPOJIA Ha4 CBOen KoMnaHueun bypet
nepeaaHa NOCTOPOHHUM NMLAM.
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KPAYOAPAHAOWUHI -
BO3SHAINPAXXAEHWE

OTOT TMN KpayadaHAWHra npeanosaraeT npensioxXeHme npoayKTa, ycnyrm
WU KYJIbTYPHON AEATENbHOCTU, rAe AEHEeXHbIN BKNaj 3anpawmnBaeTcs
ANS Moslyd4eHns Bo3Harpa)xaeHusi/npusa, onpenensieMoro sinuom,
3anpawmBaoWmMM AeHbrM; 3TO BO3HArpa)aeHne MoXeT 6bITb TOM Xe
CTOMMOCTU, UYTO U PUHAHCOBbLIN BKJ1a4, NN faXKe CUMBOJIMYECKOWM
CTOMMOCTM, T.€. HUXKE, YEM NOXepTBOBaHMUE.

KnneHTbl genatT AeHeXHble NoXXepTBOBaHMS Ha NMPOeKT (HO TaKXe U Ha
HOBbIN BUA AeATENbHOCTWN), pacCYnTbIBas Noay4ynTb B 06MeH Ha CBOM
BK/1a4 He(PMHAHCOBOE BO3HarpaxaeHuwe, HanpuMep, ToBapbl UK YCNYTU
Ha 6onee no3aHeM 3Tane.

OTO MOXeT 6bITb, HaNpMMep, 3KOHOMMYECcKas oTaada B BUAE AEHEXHOMN
CYMMbl UM TaK Ha3sblBaeMas «npegnpogaxa» npoaykra/ycnyrm, Kotopyto
YyesioBeK pewmns NpodUHAHCUPOBaTb, M KOTOopas MoXeT 6biTb Noay4YeHa Ao
ero pakTnyeckom peasnmnsaumm Ha pbliHKE.

OTa dopmyna kKpayadaHAMHIA WMPOKO MCNOb3YyeTCs MONOAbIMU
npeanpuHuMaTensiMm, ocobeHHo B KPEATUBHOW MHAYCTPUW, npwu
3anyCcKe HOBbIX MPOAYKTOB, TaKMX KakK KHUIMM, KOMUKCbI, BUAEOUTPHbI,
My3blKaJibHble anbboMbl U Tak ganee.

CaMbllh pacnpoCTpaHEHHbIN NpuMep - Korga NpoeKkT Un KOMMaHus
npepnaraeT 3KCKAK3MBHYIO YCyry (Tak Ha3blBaeMoe BO3HarpaxaeHume)
WU HOBbIN NPOAYKT (Npeanpoaa)xa) B 0b6MeH Ha aBaHC NO LeHe, KoTopas
6yaeT yniadeHa, uam noxepreoBaHue cBepx Hee. Takas ¢opma
KpayadaHanHra no3BosigeT KOMNaHMsM HavaTb paboTy C yxe
MMEKLLMMNCSA 3aKa3aMnN U rapaHTUPOBAHHbIM AEHEXHbIM MOTOKOM, a
Takxe cobpaTb ayaAnToOpuUIO elle A0 3anycka npoaykTa.

Mony4yeHHble CpeacTBa HE HYXHO BO3BpallaTb; Bbl AOXKHbI SINLWb
npenocTaBmTb 06eLlaHHY0 YCyry unm ToBap, €Ciinm He AOCTUrHeTe
3apaHee yCTaHOB/IEHHOr0 MMHMManbHOro nopora cbopa.

Onsa npeanpuHmnMaTtens 3akasbl NnpnobpeTatoTcsa A0 3anycka NpoAayKTa, a
KpayadaHanHroBass KaMnaHus No3BOJIIeT CO34aTb KIMEHTCKY0 6a3y
OAHOBPEMEHHO C npussieyeHneMm GUHaAHCUPOBAHUS.
KpayadaHanHr-so3HarpaxaeHme- oYeHb MonynspHbli BapuaHT cpeau
cTapTanosB U npeanpuHUMaTesnen, NOCKONIbKY OH MO3BOIAET
drHaHCMpoOBaTb 3anyCck HOBbIX KOMNAHWUM AKX NPOAYKTOB U 0COHBEHHO
noaxoAuT Ass NpoAYKTOB U YCAyr.
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KPAYOOAHAWHI -
HEABMWXXNMOCTD

KpayadaHanHr B cpepe HeABMXMMOCTU - 3TO HeaaBHAA ¢opMa cbopa
CpeacTB, KOTOpas NoOKa elle peako BCTpeyaeTcs B Mupe.

ITO He YTO MHOe, KakK cnocob y4vacTmsa yepes pasfiMyHble KaHabl B
¢duHaHCMpoBaHUM AOMOB, WKOJ, pe3uaeHuMn U Tak ganee.

B CLUA, HanpuMep, MHOrMe ycrnewHble cCanTbl NOCBSLWEHbl NCKAKYNTENBHO
3TON popMe puHaHcmpoBaHusa (Peer Street, Real Crowd, Lending Hom,
Patch of Land v Tak nanee), cBuAeTeNbCTBYS O TOM, YTO NOAAEPXKA
NpoeKkToB B chepe HeABUXKMMOCTM HA HU30BOM YPOBHE MOXET CTaTb
6yaywmm cekTopa CTpoMTENbCTBA HEABMXUMOCTH.

Ha npakTuke HeaABUXMMOCTb npmo6peTaeTc;| Ha HebonbLiKne MHBECTNLUUNN,
KannTam3npyeTcd B KOMMNAaHNAX-3aAaABUTENAX U BKJ/1aAbIBA€TCA B
CTponTENbCTBO, 3alnjlaHMpOBaAHHOE NMPOEKTOM.
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KPAYOOAHAWHI -
NMNOXXEPTBOBAHME

B 3TOM cnyyae KIMEHT Unun MHBECTOp/PUHAHCUCT NAEN UK MPOEKTa
AeNnaeT AeHEeXHOoe MoXepTBOBaHME, HE NoJlydasl HUYEro B3aMeH.

OTa cxeMa 0cobeHHO NoaxoaAnT Anst GUHAHCUPOBAHUSA MHNLNATUB
COUMaNbHOro M rpaXxaaHCKoro xapakrepa, HanpuMmep, Tex, KoTopble
NpOABUIalOTCS HEKOMMEPYECKUMN MHMUMATUBaMK, 61aroTBOpUTEbHbIMU U
dnNaHTpONMYECKUMM opraHmsaumsaMmm U Apyrmmm obbeamHeHnsaMu,
noby>xzatowmmm obLecTBo K COTpyAHNYECTBY € 61aroTBOpuUTesIbHbIMKU U
dnNaHTpPONMYECKUMN HAaMEPEHUSAMMN.

B pamkax 6narotBoputenbHOro KpayadaHaMHra 4YacTHble inua XepTBYIOT
Hebonblwne cyMMbl, YTOBbI BHECTU BK/aa B 6oee Wnpokme uenu
dUHaHCMpPOBaAHUA KOHKPETHOro 61aroTBOpUTENBLHOIO NpoeKTa, He
nony4yas Npu 3TOM HMKAKOro (oHAaHCOBOIro UM MaTepuanbHOro
BO3Harpa>aeHus.
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BbiBO/Dbl

KpayadaHanHr - 3TO HOBas TEXHONOrMS, NO3BOAsAOWAs NOAAM
BKM1aAblBaTb AEHbIN B NMPOEKTbl B HaAeXae CO BpeMeHeM Noay4yunTb
npubbiNb.

KpayadaHanHr ncnonb3yercs Ans cbopa AeHer Ha caMble pa3Hble Lenu,
BK/lOYas pa3BuTme HoBOro bmsHeca, MHBECTUPOBAHME B CTapTanbl U
NOAAEPXKY KYNbTYPHbIX MEPONPUATUN.

MoaxoAuT UK HE NOAXOAUT MONOABLIM HAaYMHAOLWNM NpeanpUHUMATENAM
brHaHCcHpoBaHne yepes cbop CpeacTB U KOMNEKTUBHOE DUHAHCUPOBaHNE?

YacTto naeda BonJoTUTL CBOKO MEeUYTY B XXN3Hb NpMBOAUT K H€O6,EI,YMaHHbIM
waram ¢ onaCHbIMM 3KOHOMU4YECKNMAN N TINYHBIMKX NOCNEACTBUAMN.

MpaBuna, KOTOPbIM AOKHbI C/leA0BaTh MOoAble NpeanpuHnUMaTenu,
3aKJ/1l0YalTCS B TOM, YTO6bl HEO6X0AMMO BCErAa NMOMHUTbL O ClIEAYOLLNX
pUCKax:

HeT HMKaKoW rapaHTUM, YTO Bbl AOCTUTHETE CBOEN LIESIN, U YacTo
C/y4YaeTcs crneayollee:

- HepooueHka 3aTpaT

- Npoes cTaHOBUTCSA AOCTOSAHMEM 06LeCTBEHHOCTH
- Ywepb penyTaumm ns-3a HegocTtaTKa onbITa

- lOpuanyeckume npobnemsol

- Mpobnembl ¢ NnnatdpopMon N MHBECTOPamMm
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Jlyywe Bcero 6bITb XOpowo MHMOPMUPOBAHHLIM, 06LWATLCA C APYTMMU
npeanpuUHMMATENSIMU N YECTHLIMU U 3HAKOLWMMKN KOHCY/IbTAaHTaMMU.

[NaBHOE, He XAuTe, YTO BalluuM XeNaHUsa nNnepenayT B peasibHY XWU3Hb, U
HMKOrga He TOpoNMTeCb peann3oBaTb CBOE NpeanpusTue, Bceraa He
ToponuTecb pa3pabaTtbiBaTb MHULKMATMBLI N HAabepuTecb TeprneHus, 4Tobbl
A0XAATbCs pe3y/ibTaToB.

OueHb BaXKHO NMNOAYEPKHYTb, UYTO KpayaAdaHANHI - 3TO He «BOJWIEBHOE» U
MFHOBEHHOE peLLEeHME.

OH TpebyeT BpeMeHN U He NOAXOAUT ANS NpeanpuUHMMATENEn, CPOYHO
HY>XAalLWKNxXca B KanuTane.

Kak n ntobon gpyron 6musHec, oH TpebyeT 601bLLION KOHLEHTpaLNK U
YNOpHOro Tpyaa ANs NoAroToBKM KamnaHum rno cb6opy cpeacrs,
OTC/IeXMBAHUSA UX Pa3BUTUS M aganTauun K UBMEHEHUSAM, a@ TaKXe
obecrneyeHnss MHOXeCTBa NoJib30BaTeNen NOCTOAHHOW U aKTyasibHOM
noaAep>XKon U nHpopMaumnen.
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KPAYOAOPAHOAMHI B
KA3SAXCTAHE

KasaxcTaH - cTpaHa ¢ 6oraTbiMn NpeanpUHUMATENbCKUMN TPAAULINAMMU.

34€eCb CyLWEecTBYEeT MHOXECTBO KpayadaHAMHIOBbIX NaTdhopM, KOTopbie

noMoraroT CtapTanaM rnpuBsiekaTb CpeACTBa.

B KasaxcTaHe kpayadaHAaMHroBble naaTtdopMbl paboTatoT HECKONbKO

MHa4ye, YeM Ha 3anaje.

PacnpocTpaHeHue KpayadaHAMHIOBbIX nNiaTtdopM 6bi10 cOCPeaoTOUYEHO Ha

Cbl/l HaHCOBbIX UHBECTUNLUNAX.

BMecTo TOro, 4tobbl BKaabiBaTbh AEHLIN B CTapTan, B nocnegHee BpeEMA

MPUHATO MHBECTUPOBATb B aKUMMN KOMMNaHUN.

Korga komMnaHusa nonydaer I'IpM6bIJ'Ib, MHBECTOPbI NMNOJZTy4aloT aKunn

KOMMNaHnm, KOTopblE€ CTOAT ropa3sgo 6OJ'IbIJJe, YEM BJIOXKEHHbIE AEHbLIN.

Camble nonynspHble kpayadaHaAnHrosble naaTdopmbl B KaszaxcTtaHe poaom

n3 CWA - Indiegogo u Kickstarter.

2N l'lﬂaTCbOprI MO3BOJIAKOT MOJ1ib30BaTE/1AM BHOCUTb AEHBLIN UJIN aKUNWN B

noaaep>XXKy Crtaptana min npoaykTa.

Kickstarter - camasa nonynsapHasa kpayadaHanHrosas nnaatdopma B

KasaxcTtaHe, NoOTOMY YTO OHa MpeasaraeT WUPoKUini BbiIbop BapMaHToOB
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NOXepTBOBAHUN N YAOOHbIM MHTepdenc. DTO TakxXe ogHa U3 CaMblX

N3BECTHbIX NaTtdhopM B MUpe.

WePeer - HoBas kpayadaHanHrosas nnatdopma, kotopas 6bICTpo
pa3BuBaeTcs B KazaxcrtaHe. OHa ocobeHHO nonynspHa cpeam
npeanpuHUMaTenen u Manoro 6mMsHeca, KoTopble XOTSAT NpUBAEYb
cpeacTea, He 6ecrnokoscb 0 6IopoKpaTUM TPAANLMOHHbIX
KpayadaHanHrosbix nnatdopm. WePeer TakXXe npeanaraeTt WMUPOKUI
CNeKTp BapMaHTOB MOXepTBOBAHMIN, BK/IKOYASA NPOLEHTbI U NAATEXN, YTO

nenaet ee 6onee rMb6Kon No cCpaBHEHWUIO C ApyrMMK nnaTdopmamu.

Indiegogo - eule ogHa nonynsipHasa KpayadaHamHrosas nnatdopma B
KazaxctaHe. OHa ngeasnbHO NoAXOAUT A7 Manoro busHeca, KOTOpPbIN
xo4eT 6bICTpo cobpaTb cpeacTBa, HO He pacnonaraeTt 60NbWNMN CyMMaMM.
Indiegogo Takxe npeanaraeT WMPOKUIN CNEKTP BapMaHTOB
NOXepTBOBAHWIN, BK/IOYAS MPOLEHTbI M NAATeXKu, 4YTo aenaet ee 6onee
rMOKON NO CpaBHEHUIO C APYrMMK niaTdopMamu.

[1Ba OCHOBHbIX TWUMNa NOXXEPTBOBAHMI Ha 3TUX nNnaTtdopmax:
aHresibCKue MHBECTULMM N MOCEBHbIE MHBECTULNN.

AHresibCKMe MHBEeCTULMM - 3TO KOraa 4YesioBeK, He CBA3aHHbIN C
KOMMNaHuen, genaeT KpyrnHoe noXXepTBoBaHME, KOTOPOE MO3BOJISET eMy
CTaTb MHBECTOPOM.

MoceBHble MHBECTULMWN - 3TO KOrAa KTO-TO AenaeT Hebonblioe
NOXepTBOBaHWE, KOTOPOE MNO3BOJISET MY y4aCTBOBATb B pa3BUTUM
KOMMaHuu.

B KaszaxcTtaHe cywecTBYEeT MHOXECTBO APYrMxX KpayadaHAUHIOBbIX

nnatdopm, sknodasa Heeple ana passutma n Kibo ana coumanbHbIX
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MHHOBALNWA.

OTn nnaTtdopMbl MO3BONASIOT NOMIb30BATENAM NpeanaraTb AeHbrv Unu
aKuMmM ona nogaepXXKu pasnnyHbiX TUNOB NPOEKTOB.

CywecTtByeT HecKos1IbKo nNpobseM, C KOTOpPbIMK CTaSIKMBAKOTCS
HauyMHaloWme NHBECTOPbI, MPUHUMAs peLleHnE O BIOXEHUUN CBOUX CPeacTB
B KpayadaHanHrosble NpoekTbl B KazaxcraHe:

1) DKOHOMMYecKkasa Moaenb MasioM3BEeCTHA, @ MOHUMaHMe TOro, Kak
paboTaeT KpayadaHANHI, HEBENIMKO; 3TO MOXET 3anyTaTb MHBECTOPOB,
KOTOpbl€ He MOHMMAaKT, YTO MMEHHO OHM AenatoT, Koraa co3galtoT akKKayHT
Ha KpayadaHAMHIOBOM niaTtdopMe.

2) Ha nnaTtdopMe MOXeT bbITb CIOXKHO HAaWTW NapTHEPOB ANs NpoeKTa.
3) MoryT BO3HUKHYTb TPYAHOCTM C MOHMMAHUEM YCNOBUN Kaxkaoun
KaMnaHuu.

4) NpoekTaMm MOXeT 6bITb CIOXHO YNpPaBAATb.

5) Bbicokast CTOMMOCTb B3HOCOB Ha naaTtdopMbl A1 pa3BUTUS KaMMNaHUN.
6) Bo3HarpaxaeHne MoXeT He CTOUTb BNIOXKEHHbIX CpeaCTB.

7) VIHBECTNLUMM B HOBble TEXHOIOMMU MOryT 6bITb CBSA3aHblI C PUCKAMMU.

8) KpayadaHanHrosble KaMnaHMmM MOryT ObiTb HEAONOBEYHbIMU U, KaK
cnencreme, NpoBasibHbIMU,

9) Bo3BpaT MHBECTULMIN MOXET ObITb HE3HAUUTENbHbLIM U3-3a MJIOXOM
paboTbl MHBECTOPOB B HOBblE CTapTanbl, KOTOPbIE MJI0OX0 YNpasasaoT
CBOUMW CpeacTBaMu;

10) HekoTopble CTapTanbl 04eHb YCNewHo NpuBneKkatT cpeacTsa C
NOMOLbIO KpayadaHAMHIa, HO He 40 KOHLUA NMOHMMAlT, Kak OH paboTaer,
WAW He BbINOAHAT obellaHHble BO3HArpaXKaeHus, 4to nopoxagaet

HeaoBepune KJIMEHTOB K MOAEN TN KpaYD,(baH,D,MHFa.

24



naoJsio KanyTto
Innovative University of Eurasia
Pavlodar, Kazakhstan




MAONO KANYTO

STARTUP
COMPANY

SHARE
PROJECT

A SMART GUIDE FOR
SMALL BUSINESS

SPECIAL VERSION FOR INNOVATIVE UNIVERSITY OF EURASIA




INDEX

PREFACE (p.3)

INTRODUCTION (p.4)

WHAT IS CROWDFUNDING? (p.6)

HOW CROWDFUNDING WORKS (p.7)
ADDITIONAL BENEFITS OF CROWDFUNDING (p.8)
RISKS OF CROWDFUNDING (p.9)

MAIN CROWDFUNDING MODELS (p.12)
CONCLUSIONS (p.20)

CROWDFUNDING IN KAZAKHSTAN (p.22)



PREFACE

This guide is intended for university students of economics, aspiring
young entrepreneurs, small businesses and the business world in general,
in a special version I have written for Kazakhstan.

It is not a handbook but a simple text for those who want to get the first
useful information on alternative ways of financing to traditional banking.

The book provides tips to help understand how the most common types
of crowdfunding used by SMEs and for-profit start-ups work.

If you have the problem of how to finance a new venture or business
idea, a production, or if you have heard of crowdfunding and want to
learn more about it, this simple guide may be helpful.

This guide provides in simple terms a description of the main
crowdfunding models currently on the world market to provide the reader
with the first useful insights into this innovative form of financing.

The book deals with the topic in general and does not provide guidance
on which crowdfunding web platforms to choose, leaving it up to those
interested to do extensive research on online search engines and assess
the differences between one type of platform and another.

It should be noted that this book offers, in addition to topics describing
crowdfunding in general, a short <<excursus>> dedicated to
Crowdfunding in Kazakhstan that you will find as the last chapter of
the book.




INTRODUCTION

The <<Crowdfunding - A Smart guide for Small Business>> is a special
version for university students dedicated to the Innovative University
of Eurasia in the city of Pavlodar in Kazakhstan and in general
designed for all students and small entrepreneurs interested in the topic.

I have designed and written this easy-to-use guide to provide a small
informative contribution to an economic activity - crowdfunding - that is
still too underestimated in its actual potential for supporting and creating
small businesses or innovative start-ups, especially all entrepreneurial
initiatives proposed by young people.

Crowdfunding is not a new idea.

It is the organised business form of the historical ‘WHIP-ROUND”, a
popular spontaneous tool for collecting small financial funds that is
present in the culture and history of all social communities around the
world.

Using the possibilist method of the participant observer, I have always
seen a spontaneous activity of people in the collection of money for the
most diverse purposes, in every place where I have worked as an
economist and as a professor.

In contrast to spontaneous or popular collections of financial resources,
Crowdfunding is aimed at business activities, whether productive or
service-based.

However, in many countries where business activity is flourishing or a
propensity for entrepreneurship is beginning to emerge, crowdfunding is
still little known or little used.

The reasons for the low uptake of this financing system are many and
sometimes complex and will be the subject of another publication that will
- with caution and without claiming to provide universal concepts -
attempt to bring to light the reasons and suggest possible solutions.

Instead, this guide only aims to provide concise information and give
some brief pointers to those who want to approach this interesting reality.

naosio KanyTo
30 May 2024
Pavlodar, Kazakhstan
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WHAT IS
CROWDFUNDING?

Crowdfunding is a way of raising money to finance projects, small
productions, cultural activities and products (e.g. an art exhibition, the
production of a song album, a video game), a new business activity or to
invest money in shares.

It can also have philanthropic purposes or to support humanitarian
causes, but in general it is perfectly suited as a form of financing for
innovative companies and start-ups.

In general, it is an instrument for financing Small Enterprises, although it
could be used for larger enterprises.

It allows ‘fundraisers’ to collect money from many people through
companies that organise such collections via online platforms.

Conceptually this is not a new discovery, it is in fact the traditional
bottom-up way of raising funds for small purposes, the historic popular
‘WHIP-ROUND".

Computer technology has INNOVATED «WHIP-ROUND» by creation of
dynamic sites and the possibility of collecting money (or endorsements
for certain projects) in a simple and immediate way towards a mass
audience.

Crowdfunding from a new concept has itself become an innovative start-
up, the organisation of fundraising systems and websites is a very
interesting business that is constantly expanding and evolving worldwide.

Crowdfunding is mostly used by start-ups or expanding companies to
access alternative financing.

It is an innovative and popular way to find money for new projects,
business activities or business ideas.

The strength of the online community is a useful tool for gaining useful
market knowledge and reaching new customers.



HOW CROWDFUNDING
WORKS

Crowdfunding platforms are websites that enable the connection between
fundraisers (those seeking funding) and a wide audience (“crowd”).

Through crowdfunding platforms it is possible to make proposals and
raise funding or simple financial commitments.

Fundraisers, those seeking funding, usually pay a percentage or fixed
commission to crowdfunding platforms if the fundraising campaign is
successful.

For this service, crowdfunding websites offer a secure (without financial
and scam risks) and user-friendly service.

There are different ways of raising funds, different types of payment of
fees due to the web platform.

Crowdfunding companies operate according to a mass market criterion
and through the <<ALL OR NOTHING>> method.

In concrete, once a proposal for a funding request (of a project, a new
company, a new product/service, etc.) has been submitted, if in the
predetermined time frame the sum indicated as the ‘GOAL' is reached (or
exceeded) then the money is received, otherwise each individual funder
receives its payment back.

This ensures that supporters do not suffer financial losses in the event of
fundraising failure.

Furthermore, crowdfunding is an aid to obtaining other forms of
financing, besides personal and bank financing.

It is also useful when seeking additional financing from other types of
financiers than banks (e.g. venture capital funds, angel investors) as the
investment in your business may seem less risky to them or you may get
better terms and conditions.



ADDITIONAL BENEFITS
OF CROWDFUNDING

Crowdfunding can offer more than just financial benefits.

It provides access to a large number of people who may be interested in
your project or business and who may also offer useful knowledge and
information.

To new entrepreneurs or those who want to launch a new product,
crowdfunding puts the idea to the test by offering - at the same time as
fundraising - a chance to test it from the ground up to a mass audience.

For example, you can see if others share confidence in your project or
business idea and appreciate its value.

If so, many are willing to make their financial contribution, it means that
the market approves and responds positively.

It is therefore a powerful marketing tool:

crowdfunding is an effective way to present a new product, a new
venture, an expansion of it, directly targeting people, potential
customers, especially when you want to generate interest before the
product has even gone into production.

The strength lies in the fact that the system allows you to reach a huge
audience of people, some of whom may have valuable experience and
knowledge.

In general, crowdfunding enables valuable market feedback at zero cost.




RISKS OF
CROWDFUNDING

Crowdfunding has several potential risks that you need to be aware of.

- There is no guarantee that the goal will be achieved, underlying it is the
risk of failing.

If the fundraising target is not reached, the money raised during your
campaign will have to be returned to investors.

It is best to carefully analyse all possible ways to ensure the success of
the fundraising campaign.

Moreover, if it fails, one must consider whether to try again; some of the
most successful entrepreneurs have tried a few times before finding the
solution and thus the funding.

- The main risk is that the new idea, project or product presented on the
web platform becomes public knowledge.

New ideas once disseminated online are visible to many people and there
is a risk that someone will copy the proposal.

A good crowdfunding platform should offer advice on how to protect
intellectual property rights or new project ideas.

It would be useful to patent projects/products before putting them on
fundraising platforms

- Contractual clauses between the crowdfunding platform and the client
must be clear in terms of the rights and obligations of the parties if the
fundraising goal is not reached.

- The time and resources involved in crowdfunding should not be
underestimated.

Some forms of crowdfunding may entail additional costs, such as
administrative costs that increase over time or because you do not have
sufficient capacity to deal with new investors, provide continuous updates
on the ongoing project.

It is good to give enough time for collection without being in too much of
a hurry and to draw up a plan that allows for a margin for error and
possible delays.



- The fundraising project is not without costs, financial resources and
man-hours must be allocated before, during and after the campaign.

- There are legal costs to be borne and they should not be
underestimated. One must be prepared not only to defend oneself against
legal attacks but also to give thoughtful answers to potential clients to
avoid falling foul of the law.

- Do not overlook anything, do not be superficial because a mistake or
insufficient preparation will have negative repercussions on the image and
that of the project or business venture.

It is essential to research carefully.

It is very important to have fully understood the crowdfunding method
before committing to fundraising so that you can be sure that you can
really deliver what you promise.

- Disclosure and legal requirements: you should always check with the
platform and the local supervisory authority what documents you have to
provide and what the costs are to comply with the law.

The risk is that of having to deal with complex issues involving
considerable costs, due to violation of the law.

Usually, platforms only offer general legal advice.

- Platform problems. There is a risk of running into fraudulent platforms,
so it is important to choose established and reputable platforms that have
a good reputation and no indications of irregularities. It is good practice
to rely on platforms that are headquartered in countries with adequate
consumer protection laws and entrepreneurs.

- Rights of lenders and investors. The audience of investors is very large
and potentially diverse, so different needs arise. If one does not know the
rights of an investor, if one does not know the legal mechanisms, one
may encounter problems, especially in the case of equity crowdfunding,
which entails a certain loss of control over one's own company.

It is always useful to check how the platform can help you and what its
role is.

To make investing attractive, it is best to offer certain rights to investors
and you need to be aware of the responsibilities this granting of investor
rights entails for you.

10



Finally, lenders may decide to abandon the project after financing it, this
leads to problems and disputes that must be studied before starting the
application for financing and must be clarified with clients before
obtaining their financing.

11



MAIN CROWDFUNDING
MODELS




LENDING CROWDFUNDING
(peer to peer)

This crowdfunding model allows money to be raised via a web platform
that will then disburse the funds in the form of a loan.

The public lends money to a company on the assumption that it will be
repaid with interest.

It is a type of financing like banking but differs in that you get the loan
from many investors (from dozens, sometimes hundreds of people willing
to lend).

There are online platforms that match customers who lend money with
entrepreneurs who request it.

Investors in this case often make offers by indicating the interest rate at
which they would be willing to lend.

Entrepreneurs then accept loan offers with the lowest interest rate.

With the platform, loan rules are established.

Normally the platform examines the documents and agrees to support the
fundraising.

At this stage there is the online matching of supply and demand, where
lenders ask for one loan interest rate and entrepreneurs offer another.

Once the match between supply and demand is reached, the financing
begins and it goes to the platform, which then passes it on to the
company.

For every loan application, the extreme seriousness and reliability of the
crowdfunding platform is crucial, as they have a duty to protect the
interests of both companies and investors.

Important is the company's thorough knowledge of every aspect of the
collection, the platform rules and the country's lending laws.

13



Platforms usually request the financial accounts and profit and loss
accounts of companies to assess their reliability in repaying loans to
customers.

The timing of the collection is set by the platform and when it expires, the
platform will contact the company and transfer the collected funds to it.

Subsequently, the company will have to repay the loan obtained through
the platform itself.

The advantages of this financial collection are:

- Greater interest rate flexibility

- Possibility of obtaining a loan after a bank had refused to grant it.

- The minimum lending threshold is extremely low, which encourages
a wide audience of lenders to participate.

- The loan is repaid through direct payments to the platform, which
then distributes your repayments to the lenders.

There is also a special form of this type of collection.

THE HYBRID CROWDFUNDING MODELS

Individuals invest in a debt security issued by the company, such as a
bond.

They offer companies the opportunity to combine elements of several
types of crowdfunding.

For example, companies may share future profits or proceeds with the
public in return for a return on financing previously made.

The most widespread is debt crowdfunding where individuals invest in a
debt security issued by the company, such as a bond.

PEER TO PEER being a credit intermediation rule, the activity is subject to
state credit laws and Central Bank supervision.

14




EQUITY CROWDFUNDING

Equity crowdfunding consists of the sale of shares in the company to
various parties, i.e. equity financing.

This type allows investors, in return for financing, to obtain a stake in the
financial structure of the financed company. The investor obtains equity
instruments in the risk capital of the financed project (e.g. shares in joint
stock companies.) with the ensuing set of patrimonial and administrative
rights.

There are various forms of private equity, venture capital and informal
(angel) investors that have long played an important role in business
development.

The main difference between equity crowdfunding and these traditional
private equity models is that instead of establishing a relationship
between a company and a single investor, it is open to a wide range of
potential investors, some of whom may also be current or future
customers.

Equity crowdfunding basically matches companies with potential informal
investors through an online platform.

It is important for the company to determine how much capital it intends
to sell and how to reward investors.

The costs involved in launching an equity financing through a
crowdfunding platform are usually a success fee and advisory, legal or
administrative costs related to the initiative.

The strength of this type of crowdfunding is that many people can
participate in the investment so that there are many co-owners instead of
a few large investors.

This solution is usually less expensive than being listed on the stock
exchange.

It is important for the company to demonstrate that it is ripe for
investment and to present a business plan and financial forecasts.

15



The company must be able to demonstrate its estimated value, financial
performance, the number of shares sold and the reason for the sale.

It is essential that you tell the story of the company in a compelling way
with easily understandable descriptions of your product or service and
financial aspects and clearly illustrate the financial aspects.

Here too, control by the crowdfunding platform of all information as well
as excellent communication and clear and precise rules are required.

There are important legal aspects that entail costs, such as those for
disclosure and legal documents, the annual general meeting with
shareholders, the handling of corporate rights, annual reports and
decision-making procedures.

There are all the administrative and legal steps to be taken for the entry
of new shareholders and all the consequential problems of managing
them and their possible decisions to leave the company.

Shareholders usually have the right to vote on the main aspects of
company management, the issuance of new shares, etc., so it must be
considered that a part of the control of one's company will be ceded to
outsiders.

16



REWARDS CROWDFUNDING

This type of crowdfunding involves a proposal for a product, a service, or
a cultural activity where a monetary contribution is requested in order to
obtain a reward/prize determined by the person requesting the money;
this can be of the same value as the financial contribution or even of a
symbolic value, i.e. lower than the donation.

Customers make a monetary donation for a project (but also for a new
business activity) an expectation to receive in return for their contribution
a non-financial reward such as goods or services at a later stage.

This can be, for example, an economic return in the form of a sum of
money or in the so-called ‘pre-sale’ of the product/service that one has
chosen to finance, which can be obtained before its actual realisation on
the market.

It is a crowdfunding formula widely used by young entrepreneurs,
especially in the CREATIVE INDUSTRY, when launching new products such
as books, comics, video games, music albums and so on.

The most common example is when a project or company offers an
exclusive service (called a reward) or a new product (pre-sale) in
exchange for an advance on the price to be paid or a donation above it.
This form of crowdfunding allows companies to start with orders already
on the books and with an assured cash flow and to gather an audience
even before a product launch.

Funding received does not have to be repaid; you only have to provide
the promised service or goods unless you reach a pre-determined
minimum collection threshold.

For the entrepreneur, orders are acquired prior to the launch of a product
and the crowdfunding campaign allows you to build a customer base at
the same time as raising finance.

Reward crowdfunding is a very popular option among start-ups and
entrepreneurs as it allows financing the launch of nhew companies or
products and is particularly suitable for products and services.

17



REAL ESTATE
CROWDFUNDING

Real estate crowdfunding is a recent form of fundraising that is still
uncommon in the world.

It is nothing but a way to participate, through various channels, in the
financing of houses, schools, residences and so on.

In the United States, for example, many successful websites are
dedicated exclusively to this form of financing (Peer Street, Real Crowd,
Lending Hom, Patch of Land, and so on), testifying to how grassroots
support for real estate projects could represent the future of the real
estate construction sector.

In practice, real estate is purchased with small investments, capitalised in
the applicant companies and invested in the constructions planned by the
project.

18



DONATION CROWDFUNDING

In this type, the client or investor/financier of the idea or project makes a
monetary donation without receiving anything in return.

This scheme is particularly suitable for financing initiatives of a social and
civic nature, e.g. those promoted by non-profit initiatives, charitable and

philanthropic organisations and other associations that encourage society
to cooperate with charitable and philanthropic intentions.

In charity crowdfunding, individuals donate small amounts to contribute
to the broader funding objectives of a given charitable project without
receiving any financial or material compensation.

19



CONCLUSIONS

Crowdfunding is a new technology that allows people to invest money in
projects with the hope of earning profits over time.

Crowdfunding is used to raise money for a wide range of purposes,
including developing new businesses, investing in start-ups and
supporting cultural events.

Does it or does it not suit young new entrepreneurs to finance themselves
through fundraising and collective funding?

Often the idea of seeing one's dream come true leads to rash steps with
dangerous economic and personal consequences.

The rules that young entrepreneurs should follow are to always keep the
following risks in mind:

There is no guarantee that you will achieve your goal and the following
often happens:

- Underestimation of costs

- The idea becomes public knowledge

- Reputation damage due to lack of experience
- Legal issues

- Problems with the platform and investors

It is best to be well-informed, talk to other entrepreneurs and to honest
and knowledgeable advisors.

20



More than anything else, do not expect to transfer your desires to real life
and never be in a hurry to realise your enterprise, always take your time
to develop initiatives and have the patience to wait for results.

It is crucial to emphasise that crowdfunding is not a ‘magic’ and
immediate solution.

It takes time and is not suitable for entrepreneurs in urgent need of
capital.

Like any business, it requires a great deal of concentration and hard work
to prepare fundraising campaigns, follow their evolution and adapt to
changes, and provide a multitude of users with constant and up-to-date
support and information.

21



CROWDFUNDING IN
KAZAKHSTAN

Kazakhstan is a country with a rich entrepreneurial tradition.

There are many crowdfunding platforms available to help startups raise

funds.

In Kazakhstan, crowdfunding platforms work slightly differently from

other Western crowdfunding platforms.

The spread of crowdfunding platforms has focused on financial

investments.

Instead of pledging money for a startup, the trend is to invest in shares

of the company.

When the company makes profits, investors receive shares in the

company that are worth much more than the money invested.

The most popular crowdfunding platforms in Kazakhstan come from the

United States and are Indiegogo and Kickstarter.

These platforms allow users to pledge money or shares to support a

start-up or a product.

22



Kickstarter is the most popular crowdfunding platform in Kazakhstan
because it offers a wide range of donation options and a user-friendly

interface. It is also one of the best-known platforms in the world.

WePeer is a new crowdfunding platform that is growing rapidly in
Kazakhstan. It is particularly popular among entrepreneurs and small
businesses that want to raise funds without worrying about the
bureaucracy of traditional crowdfunding platforms. WePeer also offers a
wide range of donation options, including percentages and payments,

which makes it more flexible than other platforms.

Indiegogo is another popular crowdfunding platform in Kazakhstan. It is
perfect for small businesses that want to raise funds quickly but do not
have a lot of money to spend. Indiegogo also offers a wide range of
donation options, including percentages and payments, which makes it

more flexible than other platforms.

The two main types of pledges on these platforms are:

angel investment and seed investment.

Angel investment It's when someone who isn't connected to the

company makes a big donation that allows them to become an investor.

Seed investment is when someone makes a small donation that allows

them to be involved in the development of the company..

There are many other crowdfunding platforms available in Kazakhstan,

including heeple for development and Kibo for social innovation.

23



These platforms allow users to pledge money or shares to support

different types of projects.
There are several problems that startup investors face when deciding to
commit their money to crowdfunding projects in Kazakhstan:

1) The economic model is little known and there is little understanding of
how crowdfunding works; this can be confusing for investors who do not
understand exactly what they are doing when they create an account on

a crowdfunding platform.
2) On the platform, it can be difficult to find partners for the project.

3) There can be difficulties in understanding the terms of each campaign

well.

4) Projects can be difficult to manage.

5) The high costs of contributions to platforms to develop campaigns.
6) The rewards may not be worth the investment.

7) Investing in new technologies can involve risks.

8) Crowdfunding campaigns can be short-lived and therefore fail.

9) There can be little return on investment due to the bad work of

investors in new startups who do not manage their funds well;

10) Some startups have been very successful in raising funds through
crowdfunding but have not fully understood how it works or have not
followed through on the promised rewards, creating customer distrust

towards the crowdfunding model.
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PREFAZIONE

Questa guida e destinata agli studenti universitari di economia, agli
aspiranti giovani imprenditori, alle piccole imprese ed al mondo degli
affari in generale, in una versione speciale che ho redatto per il
Kazakhstan.

Non € un manuale ma un testo semplice per coloro che vogliono avere le
prime utili informazioni sulle modalita di finanziamento alternative a
quello tradizionale bancario.

Il libro fornisce consigli per aiutare a capire come funzionano i tipi piu
comuni di crowdfunding usati dalle PMI e dalle start-up con fini di lucro.

Se avete il problema su come finanziare una nuova impresa o una nuova
idea imprenditoriale, un nuovo prodotto o se avete sentito parlare del
crowdfunding e volete saperne di pil questa semplice guida potra esservi
utile.

La presente guida fornisce con parole semplici la descrizione dei principali
modelli di crowdfunding al momento presenti sul mercato mondiale in
modo da fornire al lettore le prime utili indicazioni su questa innovativa
forma di finanziamento.

Il libro affronta I'argomento in generale e non fornisce indicazioni su quali
piattaforme web di crowdfunding scegliere, lasciando a chi e interessato
la liberta e I'onere di fare approfondite ricerche sui motori di ricerca on
line e valutare le differenze tra un tipo di piattaforma rispetto ad una
altra.

Va sottolineato che il presente lavoro offre, oltre agli argomenti che
descrivono la tematica del crowdfunding, un breve <<excursus>>
dedicato al Crowdfunding in Kazakhstan che troverete come ultimo
capitolo del libro.




INTRODUZIONE

La <<Crowdfunding — A Smart guide for Small Business>> & una
versione speciale per gli studenti universitari dedicata alla Innovative
University of Eurasia della citta di Pavlodar in Kazakhstan ed in
generale ideata per tutti gli studenti e piccoli imprenditori interessati
all’'argomento.

Ho progettato e scritto questa facile guida per fornire un piccolo
contributo divulgativo ad una attivita economica - il crowdfunding - che
e ancora troppo sottovalutato nelle sue effettive potenzialita per il
sostegno e la creazione di piccole imprese o start up innovative,
specialmente tutte le iniziative imprenditoriali proposte dai giovani.

Il crowdfunding non & una idea nuova.

Esso non ¢€ altro che la forma organizzata in attivita di impresa della
storica "COLLETTA"” ovvero di uno strumento popolare spontaneo di
raccolta di piccoli fondi finanziari che € presente nella cultura e nella
storia di tutte le comunita sociali nel mondo.

Seguendo il metodo possibilista dello osservatore partecipante, ho
avuto modo di vedere sempre una attivita spontanea delle persone nella
raccolta di danaro per i piu disparati scopi, in ogni luogo dove ho operato
come economista e come professore.

A differenza delle raccolte di risorse finanziarie spontanee o popolari, il
Crowdfunding e rivolto alle attivita economiche di impresa, che siano
produttive o di servizi.

Eppure, in molti paesi in cui le attivita di impresa € rigogliosa oppure sta
iniziando a nascere una propensione alla imprenditorialita, il crowdfunding
€ ancora poco conosciuto o poco utilizzato.

Le ragioni della poca diffusione di questo sistema di finanziamento sono
molteplici ed a volte complesse e saranno oggetto di una altra
pubblicazione che vuole - con cautela e senza pretese di fornire concetti
universali - scovare le ragioni di suggerire soluzioni possibili.

La presente guida ha invece la sola pretesa di fornire informazioni
sintetiche e dare alcune brevi indicazioni a coloro che vogliono avvicinarsi
a questa interessante realta.

naosio KanyTto
30 maggio 2024
Pavlodar, Kazakhstan
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COSA E IL
CROWDFUNDING?

Il crowdfunding € un modo di raccogliere denaro per finanziare
progetti, piccole produzioni, attivita e prodotti culturali (ad esempio una
mostra di arte, la produzione di un album di canzoni, un videogioco), una
nuova attivita di impresa oppure investire danaro in quote azionarie.
Esso pud avere anche scopi filantropici o per sostenere cause umanitarie,
ma in generale si presta perfettamente come forma di finanziamento ad
imprese e start up innovative.

In generale € uno strumento per finanziare le Piccole Imprese, anche se
potrebbe essere utilizzato per Imprese di maggiori dimensioni.

Esso consente ai “fundraiser” di raccogliere denaro da un gran numero di
persone attraverso imprese che organizzano tali raccolte mediante
piattaforme online.

Concettualmente non € una nuova scoperta, € in effetti il tradizionale
modo dal basso di raccogliere fondi per piccoli scopi, le storiche “collette”
popolari.

La tecnologia digitale ed informatica ha permesso di INNOVARE le collette
popolari, finalizzandole al mondo delle start up e delle imprese, grazie alla
realizzazione di siti dinamici e la possibilita di raccogliere soldi (oppure
adesioni a determinati progetti) in maniera semplice ed immediata verso
un pubblico di massa.

Il Crowdfunding da concetto innovativo e divenuto esso stesso una Start
up innovativa, la organizzazione dei sistemi ed i siti web di raccolta fondi
sono un business molto interessante ed in continua espansione ed
evoluzione nel mondo intero.

Il crowdfunding & usato per lo piu da start-up o da imprese in espansione
quale modalita di accesso a finanziamenti alternativi.

E un modo innovativo e popolare per reperire finanziamenti per nuovi
progetti, attivita imprenditoriali o idee.

Grazie alla forza della comunita online € uno strumento utile per acquisire
utili conoscenze sul mercato e raggiungere nuovi clienti.



COME FUNZIONA IL
CROWDFUNDING

Le piattaforme di crowdfunding sono siti web che consentono il
collegamento tra i fundraiser (colui che cerca finanziamenti) e un ampio
pubblico (il “crowd” ovvero la folla).

Attraverso la piattaforma di crowdfunding € possibile fare proposte e
raccogliere finanziamenti o semplici impegni finanziari.

I fundraiser, coloro che cercano finanziamenti, di solito pagano una
commissione in percentuale o fissa alle piattaforme di crowdfunding se la
campagna di raccolta fondi ha avuto successo.

Per tale prestazione i siti internet di crowdfunding offrono un servizio
sicuro (senza rischi finanziari e di truffe) e di facile uso.

Vi sono diverse modalita di raccolta fondi, diversi tipi di pagamento delle
commissioni dovute alla piattaforma web.

Le imprese di crowdfunding operano secondo un criterio di mercato di
massa e mediante il metodo <<TUTTO O NIENTE>>.

In concreto, una volta inserita una proposta di richiesta di finanziamento
(di un progetto, di una nuova impresa, di un nuovo prodotto/servizio etc.)
se nel tempo prestabilito della durata della stessa si raggiunge (o si
supera) la somma indicata come “"GOAL" allora si riceve il denaro,
altrimenti ciascun singolo finanziatore riceve indietro il suo versamento.
Questo garantisce ai sostenitori di non subire perdite finanziarie in caso di
insuccesso della raccolta fondi.

Inoltre, il crowdfunding € un aiuto ad ottenere altre forme di
finanziamento, oltre a quello personale e bancario.

Esso & estremamente utile anche quando cercate finanziamenti
addizionali da altri tipi di finanziatori diversi dalle banche (come, ad
esempio, i fondi di venture capital, gli angel investor) poiché
I'investimento nella vostra attivita potrebbe sembrare loro meno rischioso
0 VOi potreste ottenere termini e condizioni migliori.



ULTERIORI VANTAGGI
DEL CROWDFUNDING

Il crowdfunding pu0 offrire qualcosa di piu dei semplici vantaggi
finanziari.

Permette accesso a un gran numero di persone che possono essere
interessate al progetto o alla vostra impresa e che potrebbero anche
offrire conoscenze e informazioni utili.

Per i nuovi imprenditori o per coloro che vogliono lanciare un nuovo
prodotto il crowdfunding mette alla prova la idea offrendo-
contemporaneamente alla raccolta dei fondi - una possibilita di verifica
dal vero verso un pu8bblico di massa.

Ad esempio si pu0 constatare se altri condividono la fiducia nel vostro
progetto o idea di impresa e ne apprezzano il valore.

Se tanti sono disposti a dare il loro contributo finanziario significa che il
mercato approva e risponde positivamente.

Si tratta dunque di un potente strumento di marketing:

il crowdfunding € un modo efficace per presentare un nuovo prodotto,
una nuova impresa, una sua espansione, che punta direttamente alle
persone, potenziali clienti, specialmente quando si vuole suscitare
interesse prima ancora che il prodotto sia entrato in produzione.

Il punto di forza sta nel fatto che il sistema permette di raggiungere un
pubblico enorme di persone, alcune delle quali possono avere
un’esperienza e conoscenza preziose.

In generale il crowdfunding consente di ottenere un prezioso feedback di
mercato a costo zero.



I RISCHI DEL
CROWDFUNDING

Il crowdfunding ha diversi rischi potenziali che € necessario conoscere.

- Innanzitutto non c’€ nessuna garanzia che si raggiunga lo obiettivo, alla
base vi € il rischio di non farcela.

Se non viene raggiunto l'obiettivo di raccolta fondi, il denaro raccolto
durante la vostra campagna dovra essere restituito agli investitori.

Un buon modo di agire & quello di analizzare attentamente tutti i modi
possibili per garantire il successo della campagna di raccolta fondi.
Inoltre se essa fallisce si deve valutare se tentare di nuovo; alcuni degli
imprenditori di maggiore successo hanno tentato alcune volte prima di
trovare la soluzione e quindi i finanziamenti.

- Il rischio principale € quello che la nuova idea, il nuovo progetto o il
nuovo prodotto presentato sulla piattaforma web, diventa di dominio
pubblico.

Le nuove idee una volta divulgate online sono visibili a tantissime persone
e c'e il rischio che qualcuno copi la proposta.

Una buona piattaforma di crowdfunding dovrebbe offrire un servizio di
consulenza su come proteggere i diritti di proprieta intellettuale o le
nuove idee progettuali.

Sarebbe utile brevettare i progetti/prodotti prima di metterli sulle
piattaforme di raccolta fondi

- Le clausole contrattuali tra la piattaforma di crowdfunding ed il cliente
devono essere chiare in termini di diritti e obblighi delle parti nel caso in
cui non venga raggiunto l‘obiettivo della raccolta fondi.

- Non bisogna sottovalutare il tempo e le risorse che il crowdfunding
richiede.

Alcune forme di crowdfunding possono comportare costi addizionali, come
i costi amministrativi che aumentano con il passare del tempo oppure
perché’ non si dispone di sufficienti capacita per trattare con i nuovi
investitori, fornire continui aggiornamenti sul progetto in corso.

E bene destinare il tempo sufficiente per la raccolta senza avere troppa



fretta nel concludere ed elaborare un piano che preveda un margine
d’errore e ritardi.

- Il progetto di raccolta fondi non € senza costi, bisogna destinare risorse
finanziarie ed ore di lavoro prima, durante e dopo la campagna.

- Vi sono costi di consulenza legale da sostenere e non vanno
sottovalutati. Occorre prepararsi non solo per difesa da eventuali attacchi
legali ma anche a dare risposte ai potenziali clienti che siano ponderate
onde evitare di cadere in errori legali.

- Non bisogna trascurare nulla, non essere superficiali perché’ un errore
oppure una insufficiente preparazione avra ripercussioni negative sulla
immagine e su quella del progetto o della iniziativa imprenditoriale.

E Fondamentale fare ricerche con la massima attenzione.

E molto importante aver pienamente compreso il metodo del
crowdfunding prima di impegnarsi nella raccolta fondi in modo da essere
certi di poter offrire realmente quello che si promette.

- Divulgazione e requisiti legali: bisogna controllare sempre presso la
piattaforma e presso la autorita locale di supervisione quali documenti
bisogna fornire e quali sono i costi per ottemperare alla normativa
vigente.

Il rischio € quello di dover affrontar questioni complesse che comportano
costi notevoli, per violazione della legge.

Di solito le piattaforme offrono solo consigli legali generali.

- Problemi con la piattaforma. C’¢ il rischio di imbattersi in piattaforme
fraudolente per cui € importante scegliere piattaforme affermate e
rispettabili che hanno buona fama e non presentano indicazioni di
irregolarita. E buona prassi affidarsi alle piattaforme con sede legale in
paesi con adeguate leggi di tutela ai consumatori ed imprenditori.

- Diritti dei finanziatori ed investitori. Il pubblico di investitori & molto
ampio e potenzialmente diversificato per cui nascono diverse esigenze. Se
non si conoscono i diritti di un investitore, se non si conoscono i
meccanismi legali si possono incontrare problemi, soprattutto nel caso del
crowdfunding azionario (equity crowdfunding) che comporta una certa
perdita di controllo sulla propria impresa.

E sempre utile controllare in che modo la piattaforma pud aiutarvi e qual
e il suo ruolo.
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Per rendere |'investimento attraente & meglio offrire alcuni diritti agli
investitori ed € necessario essere consapevoli delle responsabilita che
comporta per voi questo conferimento di diritti agli investitori.

Infine, i finanziatori possono decidere di rinunciare al progetto dopo
averlo finanziato, questo comporta problemi e contenziosi che vanno
studiati prima di iniziare la richiesta finanziamenti e vanno chiariti con i
clienti prima di ottenere il loro finanziamento.
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I PRINCIPALI MODELLI DI
CROWDFUNDING




LENDING CROWDFUNDING
(peer to peer)

Questo modello di crowdfunding consente la raccolta di denaro tramite
una piattaforma web che poi andra ad erogare i fondi sotto forma di
prestito.

Il pubblico presta denaro a un‘impresa in base al presupposto che questo
verra ripagato con gli interessi.

E un tipo di finanziamento simile a quello bancario, ma differisce per il
fatto che si ottiene il prestito da un gran numero di investitori (da decine,
a volte centinaia di persone disposte a prestare).

Esistono piattaforme on line che fanno incontrare i clienti che prestano
danaro con gli imprenditori che lo richiedono.

Gli investitori in questo caso spesso fanno offerte segnalando il tasso
d’interesse al quale sarebbero disposti a prestare.

Gli imprenditori accettano quindi le offerte di prestito che presentano il
tasso d’interesse piu basso.

Nella piattaforma si stabiliscono le regole del prestito ed i tempi di
rimborso.

Normalmente la piattaforma esaminati i documenti, accetta di sostenere
la raccolta fondi.

In questa fase vi € I'incontro on line della domanda e della offerta, dove
finanziatori chiedono un tasso di interesse del prestito e gli imprenditori
ne offrono un altro.

Raggiunto lo incontro tra domanda ed offerta inizia il finanziamento che
andra alla piattaforma che successivamente lo girera alla impresa.

Per ogni richiesta di prestito € fondamentale la estrema serieta ed
affidabilita della piattaforma crowdfunding poiché hanno il dovere di
tutelare gli interessi sia delle imprese sia degli investitori.

Importante € la profonda conoscenza da parte della impresa di ogni
aspetto della raccolta, delle regole della piattaforma e delle leggi del
paese che regolano i prestiti.
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Esse chiedono di norma i conti finanziari ed i risultati economici delle
imprese per valutarne la affidabilita nel rimborso del prestito ai clienti.

I tempi della raccolta sono stabiliti dalla piattaforma ed alla scadenza
guesta si mettera in contatto con la impresa e trasferira ad essa i fondi
raccolti.

Successivamente la impresa dovra rimborsare il prestito ottenuto
mediante la piattaforma stessa.

I vantaggi di questa raccolta finanziaria sono:

- Maggiore flessibilita dei tassi d’interesse

- Ottenere un prestito dopo che una banca non aveva voluto
concederlo.

- La soglia minima del prestito € estremamente bassa, il che
incoraggia un ampio pubblico di prestatori a partecipare.

- Il prestito e rimborsato attraverso versamenti diretti alla piattaforma
che distribuisce quindi i vostri rimborsi ai prestatori.

Vi @ anche una forma particolare di questo tipo di raccolta.

SONO I MODELLI DI CROWDFUNDING IBRIDI

I privati investono in un titolo di debito emesso dall'impresa, come ad
esempio un‘obbligazione.

Essi Offrono alle imprese I'opportunita di combinare elementi di piu tipi di
crowdfunding.

Ad esempio, le imprese possono condividere gli utili o i proventi futuri con
il pubblico in cambio di un ritorno sul finanziamento effettuato in
precedenza.

Il piu diffuso e il Crowdfunding con titoli di debito dove I privati investono
in un titolo di debito emesso dall'impresa, come ad esempio
un‘obbligazione.

VA SOTTOLINEATO CHE IL PEER TO PEER trattandosi di una norma di
intermediazione creditizia, I'attivita e sottoposta alle leggi statali sul
credito e alla vigilanza della Banca Centrale.
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EQUITY CROWDFUNDING

L'equity crowdfunding consiste nella vendita di quote azionarie della
impresa a diversi soggetti, ovvero un finanziamento azionario.

Questa tipologia consente agli investitori, a fronte del finanziamento, di
ottenere la partecipazione alla compagine finanziaria dell'impresa
finanziata. In sostanza, l'investitore ottiene strumenti partecipativi al
capitale di rischio del progetto finanziato (ad esempio quote di societa per
azioni.) con il complesso di diritti patrimoniali e amministrativi che ne
derivano.

Esistono diverse forme di private equity, il venture capital e gli investitori
informali (angel) che svolgono da tempo un ruolo importante nello
sviluppo delle imprese.

La principale differenza tra I'equity crowdfunding e questi modelli
tradizionali di private equity € che invece di instaurare un rapporto tra
una impresa ed un singolo investitore esso e aperto a un‘ampia gamma di
investitori potenziali, alcuni dei quali potrebbero essere anche attuali o
futuri clienti.

L'equity crowdfunding in pratica fa incontrare le imprese con i potenziali
investitori informali tramite una piattaforma su internet.

Per la impresa € importante quanto capitale intende vendere e definire il
prezzo e il modo per ricompensare gli investitori.

I costi da sostenere per lanciare un finanziamento azionario attraverso la
piattaforma di crowdfunding sono di solito una commissione di successo
(success fee) e i costi di consulenza, legali o amministrativi legati
all’iniziativa.

Il punto di forza di questo tipo di crowdfunding € che molte persone
possono partecipare all'investimento in modo da avere un gran numero di
comproprietari invece di pochi grandi investitori.

Questa soluzione € di solito meno costosa che essere quotati in borsa.

Importante per la impresa € dimostrare che € matura per un investimento
e presentare un piano d'impresa e previsioni finanziarie.
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La impresa deve essere in grado di dimostrare il valore stimato della
stessa, la performance finanziaria, la quantita di azioni cedute ed il
motivo della cessione.

E essenziale che raccontiate la storia della impresa in modo avvincente
con descrizioni facilmente comprensibili del vostro prodotto o servizio e
degli aspetti finanziari ed illustrare in modo chiaro gli aspetti finanziari.

Anche qui € richiesto il controllo da parte della piattaforma di
crowdfunding di tutte le informazioni nonché la ottima comunicazione e
regole chiare e precise.

Vi sono importanti aspetti legali che comportano costi, come ad esempio
quelli per la divulgazione e i documenti legali, 'assemblea generale
annuale con gli azionisti, il trattamento dei diritti societari, le relazioni
annuali e le procedure decisionali.

Vi sono tutti gli adempimenti amministrativi e legali da sostenere per
I'ingresso dei nuovi soci e tutti i problemi conseguenziali alla gestione
degli stessi ed alle loro eventuali decisioni di uscire dalla societa.

Di solito gli azionisti hanno il diritto di voto sugli aspetti principali della
gestione aziendale, sull’'emissione di nuove azioni, ecc. per cui va preso in
considerazione il fatto che una parte del controllo della propria impresa
sara ceduta a persone estranee ad essa.
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REWARDS CROWDFUNDING

Questo tipo di crowdfunding prevede una proposta di un prodotto, un
servizio, una attivita culturale dove si richiede il pagamento di un
contributo monetario per poi ottenere una ricompensa/premio stabilita da
colui che richiede danaro; questa pud essere dello stesso valore del
contributo finanziario oppure anche di valore simbolico, ossia inferiore alla
donazione.

I privati fanno una donazione in danaro per un progetto (ma anche per
una nuova attivita imprenditoriale) un’attesa di ricevere in cambio del loro
contributo una ricompensa di carattere non finanziario come beni o servizi
in una fase successiva.

Puo trattarsi ad esempio di un ritorno economico sotto forma di una
somma di denaro o nel cosiddetto “pre selling" del prodotto/servizio che
si e scelto di finanziare, il quale puo essere ottenuto prima della sua
effettiva realizzazione sul mercato.

E una formula di crowdfunding molto utilizzata da giovani imprenditori,
specialmente nella INDUSTRIA CREATIVA, quando si lanciano nuovi
prodotti come libri, fumetti, videogiochi, album musicali e cosi via.

L'esempio tipico e quello di un progetto o di un‘impresa che offrono un
servizio esclusivo (definita ricompensa) o un nuovo prodotto (prevendita)
in cambio di una anticipazione del prezzo da pagare o di una donazione
superiore ad esso. Questa forma di crowdfunding consente alle imprese di
partire con ordinativi gia in bilancio e con un flusso di cassa assicurato e
di raccogliere un pubblico prima ancora del lancio di un prodotto.

I finanziamenti ricevuti non devono essere restituiti; dovete soltanto
fornire il servizio o le merci promessi a meno che non si raggiunge la
soglia minima di raccolta prestabilita.

Per lo imprenditore gli ordinativi sono acquisiti prima del lancio di un
prodotto e la campagna di crowdfunding consente di costruire una
clientela allo stesso tempo in cui raccogliere i finanziamenti.

Il reward crowdfunding € una opzione molto popolare tra le startup e gli
imprenditori poiché consente di finanziare il lancio di nuove imprese o di
nuovi prodotti ed & particolarmente adatto a prodotti e servizi.
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REAL ESTATE
CROWDFUNDING

Il Crowdfunding immobiliare & una forma recente di raccolta fondi, ancora
poco diffusa nel mondo.

Esso altro non & che un modo per partecipare, attraverso diversi canali, al
finanziamento di case, scuole, residenze e cosi via.

Negli Stati Uniti ad esempio molti siti web di successo sono dedicati
esclusivamente a tale forma di finanziamento (Peer Street, Real Crowd,
Lending Hom, Patch of Land e cosi via), a testimonianza di come, il
sostegno dal basso dei progetti immobiliari potrebbe rappresentare il
futuro del settore delle costruzioni immobiliari.

In pratica, gli immobili vengono acquistati con piccoli investimenti, messi
a capitale nelle imprese richiedenti ed investiti nelle costruzioni
programmate dal progetto.
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DONATION CROWDFUNDING

In questa tipologia il cliente ovvero l'investitore/finanziatore dell'idea o
del progetto fa una donazione in denaro senza ricevere nulla in cambio.
Si tratta di uno schema particolarmente adatto al finanziamento di
iniziative avente carattere sociale e civile, ad esempio quelle promulgate
da iniziative no profit, enti a scopo sociale e altre associazioni che
spingono la societa a collaborare con intento caritatevole e filantropico.

Nei Crowdfunding per beneficenza i privati donano piccoli importi per
contribuire ai pit ampi obiettivi di finanziamento di un determinato
progetto caritativo senza ricevere nessuna compensazione finanziaria o
materiale.
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CONCLUSIONI

Il crowdfunding € una nuova tecnologia che consente alle persone di
investire denaro in progetti con la speranza di guadagnare profitti nel
tempo.

Il crowdfunding viene utilizzato per raccogliere fondi per una vasta
gamma di scopi, tra cui lo sviluppo di nuove imprese, l'investimento in
startup e il sostegno a eventi culturali.

Conviene o non conviene ai giovani nuovi imprenditori finanziarsi con la
raccolta mediante il sistema della raccolta fondi e del finanziamento
collettivo?

Spesso la idea di veder realizzato il proprio sogno porta a compiere passi
avventati con pericolose ricadute economiche e personali.

Le regole che i giovani imprenditori dovrebbero seguire sono quelle di
tenere sempre in mente i seguenti rischi:

Non c’é€ nessuna garanzia che aggiungerete il vostro obiettivo e spesso
accade quanto segue:

- Sottostima dei costi

- La idea diventa di dominio pubblico

- Danno alla reputazione dovuti alla poca esperienza

- Problematiche legali

- Problemi con la piattaforma e con gli investitori

E’ meglio essere molto informati, parlare con altri imprenditori e con
consulenti onesti e preparati.

E piu di ogni altra cosa, non pretendere di trasferire i propri desideri sulla
vita reale e non avere mai fretta nel realizzare la propria impresa,
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prendersi sempre il tempo necessario allo sviluppo delle iniziative ed
avere la pazienza di attendere i risultati.

E’ fondamentale sottolineare che il crowdfunding non € una soluzione
“magica” ed immediata.

Esso richiede tempo e non e adatto agli imprenditori che hanno
necessita urgenti di capitali.

Come qualsiasi attivita di impresa si richiede una notevole preparazione in
termini di concentrazione e di duro lavoro per preparare le campagne di
raccolta fondi, seguire I'evolversi di esse e adattare i cambiamenti e
fornire ad una moltitudine di utenti supporto ed informazioni costanti ed
aggiornate.
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CROWDFUNDING IN
KAZAKHSTAN

Il Kazakhstan & un paese con una ricca tradizione imprenditoriale.

Ci sono molte piattaforme di crowdfunding disponibili per aiutare le

startup a raccogliere fondi.

In Kazakistan, le piattaforme di crowdfunding funzionano in modo
leggermente diverso rispetto ad altre piattaforme di crowdfunding

occidentali.

La diffusione delle piattaforme di crowdfunding si & concentrata sugli
investimenti finanziari.
Invece di impegnare denaro per una startup, la tendenza e di investire in

azioni della societa.

Quando l'azienda fa profitti, gli investitori ricevono azioni della societa che

valgono molto di piu del denaro investito.

Le piattaforme di crowdfunding piu popolari in Kazakistan provengono

dagli Stati Uniti e sono Indiegogo e Kickstarter.

Queste piattaforme consentono agli utenti di impegnare denaro o azioni

per sostenere una startup oppure un prodotto.
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Kickstarter ¢ la piattaforma di crowdfunding piu popolare in Kazakistan
perché offre un'ampia gamma di opzioni di donazione e un'interfaccia

user-friendly. E anche una delle piattaforme pil conosciute al mondo.

WePeer ¢ una nuova piattaforma di crowdfunding che sta crescendo
rapidamente in Kazakistan. E particolarmente popolare tra gli
imprenditori e le piccole imprese che vogliono raccogliere fondi senza
preoccuparsi della burocrazia delle piattaforme di crowdfunding
tradizionali. WePeer offre anche un'ampia gamma di opzioni di donazione,
tra cui percentuali e pagamenti, il che lo rende piu flessibile rispetto ad

altre piattaforme.

Indiegogo ¢ un'altra popolare piattaforma di crowdfunding in
Kazakistan. E perfetto per le piccole imprese che vogliono raccogliere
fondi rapidamente ma non hanno molti soldi da spendere. Indiegogo offre
anche un'ampia gamma di opzioni di donazione, tra cui percentuali e

pagamenti, il che lo rende piu flessibile rispetto ad altre piattaforme.

I due tipi principali di impegni delle suddette piattaforme sono:

angel investment ed il seed investiment.

Angel investment € quando qualcuno che non e legato all'azienda fa
una grande donazione che gli consente di diventare un investitore.
Seed investment € quando qualcuno fa una piccola donazione che gli

permette di essere coinvolto nello sviluppo dell'azienda.

Ci sono molte altre piattaforme di crowdfunding disponibili in Kazakistan,
tra cui heeple per lo sviluppo e Kibo per l'innovazione sociale.
Queste piattaforme consentono agli utenti di impegnare denaro o azioni

per sostenere diversi tipi di progetti.
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Ci sono diversi problemi che gli investitori di startup devono affrontare
quando decidono di impegnare il proprio danaro in progetti di

crowdfunding in Kazakistan:

1) Il modello economico & poco conosciuto e non si sa bene come
funziona realmente il crowdfunding; questo pud creare confusione per gli
investitori che non capiscono esattamente cosa stanno facendo quando

creano un account su una piattaforma di crowdfunding.
2) Sulla piattaforma puo essere difficile trovare partner per il progetto;

3) Ci possono essere difficolta a comprendere bene i termini di ogni

campagna;
4) I progetti possono essere difficili da gestire;

5) Gli alti costi dei contributi alle piattaforme per sviluppare le campagne;
6) Le ricompense potrebbero non valere l'investimento;

7) L'investimento in nuove tecnologie pud comportare dei rischi;

8) Le campagne di crowdfunding possono essere di breve durata e quindi

falliscono;

9) Ci pu0 essere poco ritorno sull'investimento a causa del cattivo lavoro

degli investitori in nuove startup che non gestiscono bene i loro fondi;

10) Alcune startup hanno riscosso un ottimo successo nella raccolta dei
fondi attraverso il crowdfunding ma non hanno capito bene come
funzionava o non hanno dato seguito alle ricompense promesse, creando

sfiducia dei clienti verso il modello di crowdfunding.
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